

1. Introducere

Elaborarea acestui articol este bazată pe observaţii şi analize asupra a două probleme esenţiale pentru economia României, în prezent, şi anume:

-  evoluţiile sectorului IMM-urilor;

- accesarea diverselor resurse de finanţare. 

Lucrarea a analizat date concrete din România, ţară care în ultimii 15 ani, începând din anul 1990, trebuie să rezolve atât problemele tranziţiei, cât şi pe cele de mare actualitate pentru Europa integrată şi pentru o lume globalizată.

2. Evoluţii contradictorii ale sectorului IMM-urilor din România

Carta Europeană a întreprinderilor mici şi mijlocii (adoptată de liderii Uniunii Europene la 19-20 iunie 2000) consideră că micile afaceri sunt coloana vertebrală în economia Europei, capabile să asigure creşterea economică durabilă, să creeze locuri de muncă mai multe şi mai bune şi să  asigure mărirea coeziunii sociale. Această cartă face presiuni asupra tuturor statelor membre ale UE să ia măsuri care să sprijine şi să încurajeze sectorul micilor afaceri.

România a trecut la dezvoltarea sectorului IMM-urilor
 abia după anul 1990, ea având încă un serios decalaj faţă de Europa şi chiar faţă de alte state foste socialiste. 

Agenţia Naţională  pentru Întreprinderi Mici şi Mijlocii şi Cooperaţie (ANIMMC) a promovat, în anul 2004, o strategie de dezvoltare pe termen mediu pentru consolidarea actualului cadru de producţie, bazat pe proprietatea privată, prin aplicarea unei politici corespunzătoare, care să permită înfiinţarea de noi întreprinderi şi care să încurajeze întreprinderile mici si mijlocii. 

Datele statistice  pentru intervalul 1999-2004 publicate de ANIMMC
 arată că numărul IMM-urilor active private a crescut continuu până la 402.996 în anul 2004, circa 90% fiind proprietate privată.

Tabel nr.1. Evoluţia IMM-urilor în România

	Mărimea firmelor
	1999
	2004

	
	Număr
	%
	Număr
	%

	Total
	326.686
	100
	402.996
	100

	Micro
	294.597
	90,2
	358.242
	88,9

	Mici
	25.987
	7,9
	36.080
	8,9

	Mijlocii
	6.102
	1,9
	8.674
	2,2


Sursa: Prelucrat după Ministerul Finanţelor Publice, Institutul Naţional de Statistică şi ANIMMC.

Structura IMM-urilor după sectorul economic de activitate, dar şi după numărul de salariaţi în anul 2004 arată o pondere mare în domeniul  serviciilor
. 

Numărul de angajaţi din sectorul IMM în România era de 2.349.725 de salariaţi, cu 10% mai mulţi decât la finele anului 2003. (tabel nr.2)

De asemenea, s-a realizat o creştere economică în sectorul IMM-uri. Astfel, ratele de creştere a cifrei de afaceri, în anul 2004 faţă de 2003, sunt semnificative ca valori la toate sectoarele de activitate, după o perioadă cu rate mai reduse şi chiar negative în unele domenii (tabel nr.3).

Tabel nr. 2. Structura IMM-uri pe domenii de activitate şi număr de salariaţi

	Activitate
	% din număr IMM
	% din număr salariaţi 

din IMM

	Total
	100
	100

	Agricultură, silvicultură şi pescuit
	2,8
	3,3

	Industrie şi energie
	13,6
	34,0

	Construcţii
	6,2
	10,7

	Servicii
	77,4
	52,0


Sursa: Prelucrat după Ministerul Finanţelor Publice, Institutul Naţional de Statistică şi ANIMMC.
Tabel nr.3. Rata de creştere a cifrei de afaceri pe sectoare economice ( -%-)

	Domeniul
	2001
	2002
	2003
	2004

	Agricultură
	30,6
	8,2
	-1,7
	16,7

	Industrie
	5,6
	7,6
	3,3
	18,2

	Construcţii
	11,3
	16,6
	5,9
	19,4

	Servicii
	1,4
	-2,0
	2,4
	17,2

	Total IMM
	3,3
	1,3
	2,7
	17,6


Sursa: ANIMMC

Micile afaceri trebuie considerate forţa capabilă să ducă la o mai bună alocare a resurselor şi la crearea de noi locuri de muncă pentru cei ce şi le-au pierdut ca urmare a restructurărilor.  

Implicarea puternică a autorităţilor şi a unor segmente lărgite din populaţie în dezvoltarea sectorului IMM-urilor din România, pe fondul interesului accentuat al UE pentru sprijinirea micilor afaceri, reprezintă un potenţialul uriaş în evoluţiile economice şi sociale viitoare. 

 Din păcate, această implicare este încă percepută ca fiind insuficientă şi ineficientă din partea ambelor părţi: autorităţi şi populaţie. Comparativ cu UE, numărul IMM-urilor este încă redus. România are, în acest moment, 14 IMM-uri la 1000 de locuitori, mai puţin de o treime decât în Uniunea Europeană, unde sunt 52 de mici afaceri la 1000 de locuitori
. 

Integrarea europeană va aduce un proces de falimentare a multora din micile afaceri existente. Soluţiile-cheie pentru ca micile întreprinderi să reziste în condiţiile competiţiei acerbe de pe piaţa europeană ţin de accesul mult mai bun la informaţii, la servicii şi la finanţare, inclusiv prin accesarea mai susţinută a  fondurilor structurale europene. 

3. Investiţiile în sectorul IMM-urilor din România

IMM-urile din România au mari probleme privind activitatea de investiţii, în ciuda conjuncturii favorabile de pe piaţa creditului bancar pentru investiţii în anul 2004. 

Există câteva aspecte esenţiale:

-  atitudinea faţă de investiţii, astfel că 1/3 din IMM-uri nu aveau în anul 2005 în plan nici un fel de investiţie, iar restul au în vedere în mod preponderent investiţii pe termen scurt;

- investiţiile sunt orientate preponderent spre elementele de infrastructură (clădiri, hale industriale, birouri si alte elemente de infrastructura pentru afaceri), oglindind faptul că IMM-urile din România se confruntă încă cu probleme privind baza materială necesară desfăşurării activităţii; deci IMM au nevoie de resurse importante pentru dotare şi dezvoltare;

- „ignorarea“ investiţiilor pentru protecţia mediului şi pentru formarea personalului, cu implicaţii grave în perspectiva integrării europene;

- corelaţia de tipul „cercului vicios“ între mărimea afacerii şi activitatea de investiţii, astfel că micile afaceri se dezvoltă pe baza activităţii de investiţii, dar accesarea resurselor de investiţii depinde de dimensiunea afacerilor, iar micile afaceri pot accesa greu fonduri.

Studiul realizat de ANIMMC  privind situaţia şi necesităţile IMM în 2004 pe termen scurt
 arată faptul că 37,9% din IMM nu au făcut nici o investiţie, 41,1 % au investiţii mici şi doar 14,3% au investiţii mari. De asemenea, există mari diferenţe pe domeniile de activitate, mai ales agricultura fiind dezavantajată.

Tabel nr. 4. Investiţiile IMM-urilor pe sectoare de activitate

	Domeniu de activitate
	% IMM din total

	
	fără

investiţii
	cu investiţii mici
	cu investiţii mari

	Agricultură,silvicultură, pescuit
	48,1
	32,8
	19,1

	Industrie şi energie
	33,4
	49,7
	15,4

	Construcţii
	28,2
	56,3
	14,9

	Comerţ
	39,6
	46,0
	13,5

	Hoteluri şi restaurante
	1,4
	73,3
	25,3

	Transporturi şi comunicaţii
	46,8
	41,8
	7,3

	Alte servicii
	43,3
	38,0
	14,1

	Total IMM
	37,9
	41,1
	14,3


Sursa: Studiul „Situaţia şi necesităţile IMM în 2004“, ANIMMC.

O altă problemă a sectorului IMM-urilor este slaba lor implicare în piaţa de capital, astfel că ele sunt preocupate de investiţii directe şi au o pondere redusă a  activelor financiare.

Tabel nr. 5. Structura investiţiilor pe 

categorii de  IMM-uri 

	Mărimea firmei
	% tip de investiţii din total

	
	Tangibile
	Intangibile
	Financiare

	Micro
	88,3
	2,2
	9,5

	Mici
	90,4
	1,2
	8,3

	Mijlocii
	89,7
	1,2
	9,1


Sursa: Prelucrat după Ministerul Finanţelor Publice, Institutul Naţional de Statistică şi ANIMMC.

Activele corporale reprezintă peste 88% din valoarea de investiţie în fiecare categorie de mărime a IMM-urilor, activele intangibile au un rol marginal în toate IMM-urile, iar activele financiare reprezintă peste 8,3%.

Investiţiile străine în IMM-urile din România au fost prin excelenţă investiţii străine directe şi au ajuns, în anul 2003, la nivelul de 3 675 milioane Euro, adică 36,2% din total investiţiilor străine directe în România. Privitor la ţările de origine a capitalului, există o ierarhizare diferită a statelor pe total investiţii faţă de investiţiile destinate special sectorului IMM. Astfel, pe total investiţii străine directe, Olanda este cea care se situează pe primul loc (1,9 mld. Euro), urmată de Grecia (1,15 mld.), Franţa (1 mld.) şi Italia (789 milioane Euro). Din punctul de vedere al investiţiilor în IMM-uri, însă, Italia se află  pe primul loc, Olanda pe al doilea, iar Franţa de-abia pe al şaptelea.
De remarcat, cvasi-totalitatea investiţiilor directe din China (97,7%) au fost efectuate în întreprinderi mici şi mijlocii.

Numărul total de întreprinderi cu investiţie străină directă a fost în anul 2003 de 29.772, iar ponderea cifrei de afaceri a IMM-urilor cu investiţie străină directă, în total cifră de afaceri a IMM-urilor a fost  37,38%, cu diferenţe majore pe domenii de activitate.

Tabel nr. 6. IMM-uri cu investiţii străine directe în anul 2003
	Domeniu
	Număr IMM-uri cu investiţie străină directă
	Ponderea cifrei de afaceri a IMM cu investiţie străină directă în total cifră de afaceri IMM-uri din domeniu (%)

	Industrie, din care:
	6 944
	45,67

	- fabricarea produselor din tutun
	17
	94,90

	- industria metalurgică
	87
	50,59

	Construcţii
	1 098
	19,95

	Comerţ
	14 642
	34,18

	Servicii
	7 088
	44,58

	Total
	29 772
	37,38


Sursa: ANIMMC

Investiţiile străine în IMM-urile din România s-au orientat spre industrie şi servicii şi mai puţin spre construcţii. Deşi ca număr, IMM-urile cu capital străin din comerţ sunt cele mai numeroase, ponderea cifrei de afaceri a acestor IMM-uri este relativ scăzută, datorită numărului foarte mare de IMM-uri cu capital integral românesc. 

4. Accesarea resurselor de finanţare - una din problemele sectorului IMM-urilor din România

Pentru ca întreprinzătorii să înregistreze performanţe economice care să le asigure competitivitatea şi longevitatea pe piaţa comunitară, trebuie ca ei să beneficieze de susţinere financiară care să le permită să-şi pregătească personalul, să facă investiţii în scopul modernizării şi retehnologizării utilajelor din dotare, să aibă acces la informaţii de ultimă oră din toate domeniile de interes. Accesul la sursele de finanţare reprezintă un factor major de dezvoltare şi creştere pentru sectorul IMM, deoarece influenţează capacitatea acestora de investire. 

În ciuda măsurilor întreprinse de guvern şi de ANIMMC pentru crearea unui cadru favorabil creării şi dezvoltării IMM-urilor, precum şi pentru îmbunătăţirea accesului acestora la sursele de finanţare, se înregistrează încă destule deficienţe în privinţa finanţării. Astfel, cea mai mare parte a investiţiilor planificate sunt realizate pe baza fondurilor proprii (87% în cazul micilor investiţii şi 77,4% în cazul investiţiilor de mare amploare).  Urmează creditele bancare, la mare distanţă şi în special pentru micile investiţii, în timp ce sursele de finanţare guvernamentale reprezintă doar o sursă suplimentară (fig.nr. 1)

Figura nr. 1. Sursele de finanţare pentru investiţii în cazul IMM-urilor
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Sursa: ANIMMC

Conform specialiştilor, în economiile dezvoltate partea fondurilor proprii destinate investiţiilor ar trebui să fie de 1/3, în timp ce în ţările în curs de dezvoltare, raportul ar trebui să fie de 2/3. România este încă departe de aceste cifre ideale.  

Capacitatea IMM-urilor de a utiliza surse de finanţare mai diversificate este încă foarte scăzută (4,9%) şi nu există încă investiţii finanţate de pe piaţa de capital.    

În selectarea surselor de finanţare, IMM-urile sunt iniţial influenţate de ratele dobânzilor, dar şi de complexitatea formalităţilor impuse de instituţiile financiare. Îmbunătăţirea accesului IMM-urilor la finanţare reprezintă o prioritate pentru dezvoltarea acestui sector al economiei. 

Principalele modalităţi de a facilita accesul la finanţare al IMM-urilor sunt următoarele:
· îmbunătăţirea accesului la creditele bancare;

· participarea firmelor la programe de finanţare nerambursabile (granturi); 

· dezvoltarea schemelor de microfinanţare;

· facilitatea accesului pentru investiţii de capital prin participarea firmelor la fondurile de investiţii; 

· dezvoltarea unui sistem de garantare a creditelor la nivel naţional regional şi local; 

- introducerea unor noi forme de finanţare pentru afacerile promiţătoare dar riscante, numite „venture capital“ şi care sunt strâns legate de dezvoltarea  incubatoarelor de afaceri.  

a. Accesul la credite bancare 
 Atitudinea majorităţii băncilor comerciale faţă de IMM-uri s-a modificat considerabil în ultimii anii, evoluând de la ezitare şi chiar respingere către un real interes pentru finanţarea acestui sector al economiei.  Deşi oferta băncilor a crescut considerabil, procentul de finanţare al IMM-urilor prin credite se menţine încă scăzut. Această situaţie poate fi explicată prin cerinţele colaterale pe care majoritatea firmelor mici şi mijlocii nu le pot asigura, dar şi prin incapacitatea managerilor de a furniza documentele necesare, incluzând planul de afaceri cerut de instituţiile de credit. În aceste condiţii, ANIMMC a întreprins a serie de măsuri pentru informarea IMM-urilor în legătură cu ofertele băncilor precum şi  publicarea unui Ghid al Surselor de Finanţare. 

Trebuie precizat că multe din schemele de creditare nu reprezintă o mobilizare a capitalului băncilor, ci sunt fonduri puse la dispoziţia băncilor de către instituţiile financiare internaţionale (de exemplu, BERD) sau pe baza unor acorduri bilaterale  cu unele guverne europene (Germania, Elveţia) sau sunt fonduri care provin de la Comunitatea Europeană cub forma fondurilor de pre-aderare (Phare, SAPARD, ISPA).   

Pe lângă aceste scheme de finanţare administrate de băncile selecţionate prin competiţie sau prin creditele oferite de către bănci pe baza fondurilor proprii, trebuie menţionate şi creditele subvenţionate de Guvern. Astfel, pentru crearea de noi locuri de muncă, Agenţia Naţională a Forţei de muncă (ANOFM) oferă credite cu dobânzi avantajoase.    
b. Dezvoltarea schemelor de microfinanţare 
 Accesul redus al IMM-urilor la creditele bancare a condus la creşterea importanţei surselor de microfinanţare. În acestă privinţă, se manifestă două tendinţe principale:

· cererea potenţială ridicată, estimată la peste 110 000 clienţi. Cea mai mare parte a cererilor este concentrată în Transilvania şi Bucureşti-Ilfov.  Cea mai redusă cerere în privinţa microcreditelor se înregistrează în regiunea Sud-Vest Oltenia. De asemenea, peste 85% din valoarea microcreditelor acordate în anul 2004 au fost destinate micro-întreprinderilor din zonele urbane;

-   existenţa unui potenţial de 10-12 furnizori importanţi de surse de microfinanţare, cum ar fi Banca Comercială Română (30% din totalul activelor bancare) sau micile ONG-uri. Majoritatea acestor instituţii se află în Transilvania şi regiunea Bucureşti-Ilfov, în timp ce în celelalte regiuni acestea sunt mai puţin reprezentate. 

O altă sursă de microfinanţare o reprezintă cooperativele de credit, a căror funcţionare este autorizată prin hotărâri guvernamentale. Reducerea numărului acestora după anul 2001 (cu aproximativ 40%) nu este neapărat rezultatul re-autorizării lor de către Banca Naţională a României, ci mai ales a necesităţii fuzionării în vederea creşterii potenţialului lor de finanţare. 

c. dezvoltarea fondului de credite garantate pentru IMM-uri  

 Proporţia redusă a creditelor acordate IMM-urilor se explică nu numai prin costurile ridicate ale creditelor cât,  mai ales, prin capacitatea redusă a acestor firme de a furniza garanţiile cerute de către bănci. Această condiţie este chiar mai restrictivă pentru IMM-urile nou înfiinţate sau pentru acelea care au aplicat prima dată pentru un credit. 

Luând în considerare factorii restrictivi menţionaţi, precum şi practicile internaţionale, ANIMMC a decis în anul 2002 înfiinţarea Fondului Naţional de Garantare a Creditelor pentru IMM-uri (FNGCIMM).  De la data înfiinţării şi până în prezent, AIMMMC a urmărit să asigure o permanentă capitalizare a FNGCIMM precum şi promovarea sa în cadrul comunităţilor de afaceri, inclusiv acceptarea sa de către sectorul bancar.  În acest sens au fost înfiinţate reprezentanţe regionale şi au fost încheiate convenţii privind riscurile cu numeroase bănci. 

d. fondurile de investiţii  
Cadrul legislativ din România permite crearea fondurilor deschise de investiţii, care sunt capitalizate din diferite surse, incluzând principalele instituţii financiare internaţionale (BERD, FMI, etc.). Operaţiunile tipice ale fondurilor de investiţii constau în identificarea, analiza firmelor şi finanţarea acelora care sunt considerate a fi de succes pe termen scurt şi mediu, prin participarea la capitalul social al firmelor respective. 

e. achiziţia de active imobilizate: leasing şi amortizare

Operaţiunile de leasing reprezintă o sursă importantă de finanţare a companiilor, ce permite depăşirea dificultăţilor generate de un mediu antreprenorial defavorizant, în care finanţările sunt limitate, costisitoare şi foarte birocratice. Prin comparaţie cu alte alternative de finanţare, cum ar fi creditul bancar, procedurile de finanţare prin leasing sunt mult mai simple şi solicită un aport iniţial de lichidităţi mult mai redus din partea solicitantului. Compania poate direcţiona astfel resursele financiare proprii în alte scopuri productive. În acelaşi timp, compania poate negocia cu firma de leasing eşalonarea plăţilor aferente contractului în funcţie de specificul activităţii. 

Referitor la leasing, legislaţia  defineşte două tipuri de operaţiuni: leasing operaţional şi leasing financiar. Principala direcţie de derulare a contractelor de leasing a fost reprezentată şi în anul 2005 de leasingul financiar, deţinând o pondere de 96,8% din totalul contractelor încheiate, restul de 3,2% reprezentând contracte de leasing operaţional. 

După o evoluţie pozitivă pe parcursul ultimilor ani, se previzionează că piaţa de leasing va înregistra o stagnare, în 2006, ca efect al condiţiilor severe impuse societăţilor de leasing de către Banca Naţională a României, prin Ordonanţa 28/2006 care reglementează activitatea instituţiilor financiare nebancare.

Referitor la sistemul de achiziţionare al activelor imobilizate, 34% din IMM-uri preferă leasing-ul, în timp ce majoritatea  (58%) continuă să opteze pentru modul de achiziţie clasic, cu plata integrală, iar 3% nu au preferinţe. 

În ceea ce priveşte mărimea firmelor, nu se înregistrează diferenţe notabile, doar o uşoară creştere a preferinţei către leasing în cazul firmelor mai mari. 

În funcţie de sectoarele de activitate, ponderea IMM-urilor care optează pentru leasing este mai ridicată pentru firmele din industrie (37,1%) şi comerţ (39%) şi mult mai redusă pentru firmele din construcţii (8,8%) sau servicii (3,9%). 

Aceste diferenţe dintre sectoarele de activitate pot fi explicate prin faptul că leasing-ul este mai mult caracteristic achiziţiilor de echipamente, mijloace de transport şi mai puţin transferurilor de tehnologie sau software. 

De asemenea, s-a observat că atunci când sunt planificate investiţii semnificative, totuşi este preferat leasing-ul sistemelor clasice de achiziţie.   

f. Finanţarea prin „venture capital” şi dezvoltarea incubatoarele de afaceri 
 Acest tip de instituţii, implicat în finanţarea IMM-urilor în ţările avansate,  presupune un anumit nivel de dezvoltare atât a pieţei financiare cât şi a mediului de afaceri. Fondurile de tip venture sunt utilizate în special pentru finanţarea micilor afaceri care vizează tehnologii avansate sau noi produse şi servicii inovatoare care sunt purtătoare de valoare adăugată ridicată. 

Promovarea sistemului „venture capital“, aşa cum este practicat la nivel internaţional, este strâns legat de dezvoltarea incubatoarelor de afaceri.  Aceste incubatoare au rolul de a sprijini şi promova firmele private la înfiinţare, dar şi ulterior prin crearea unui mediu protecţionist corespunzător, favorabil dezvoltării micilor afaceri. Un incubator bine conceput poate asigura întreprinderilor sustenabilitatea necesară pentru a se dezvolta, a ieşi din faza de incubare şi a îndeplini condiţiile pentru a face faţă  concurenţei de pe piaţă. Este de maximã importanţă selecţia administratorului incubatorului, dar şi al   afacerilor care vor fi incubate, în concordanţă cu tendinţele de dezvoltare ale regiunii şi capacitatea inovativă a afacerii în cauză. 

Incubatoarele de afaceri din România oferă trei tipuri de facilităţi: locaţia, servicii comune de secretariat şi administrare şi asistenţă tehnică firmelor care fac parte din incubator. 

Repartizarea incubatoarelor de afaceri pe regiuni nu este proporţională, existând suprafeţe întinse lipsite de  incubatoare de afaceri, tocmai în unele regiuni mai puţin dezvoltate economic (regiunea Nord-Vest, Sud-Est). Având în vedere această situaţie, ANIMMC urmăreşte să înfiinţeze noi incubatoare de afaceri precum şi să consolideze şi să le extindă pe cele existente. 

g. accesul la programe de finanţare nerambursabile  
 Pentru a elimina deficienţele sistemelor de creditare, ANIMMC a întreprins acţiuni în vederea diversificării portofoliului surselor de finanţare pentru IMM-uri. Astfel, trebuie menţionate programele de finanţare nerambursabile administrate de ANIMMC pentru promovarea exportului şi investiţiilor, consiliere şi pregătire profesională sau diseminare a informaţiilor. În anul 2004, aproximativ 18000 de firme au beneficiat de aceste programe, suma totală ridicându-se la  332403 milioane ROL. 

Pe de altă parte, dispersarea asistenţei financiare şi absenţa serviciilor privind dezvoltarea afacerilor sunt factori de natură să frâneze accesul la sursele de finanţare disponibile. 

6. Concluzii

Guvernul României recunoaşte importanţa sectorului IMM ca bază pentru dezvoltarea economiei moderne, dinamice.

IMM-urile au abilitatea de a răspunde în mod flexibil pe pieţe puternic competitive şi să se adapteze rapid la schimbările structurale şi ciclice ale economiei globale. 

Evoluţiile recente indică o dezvoltare a acestui sector precum şi unele mutaţii structurale. Astfel, aportul sectorului IMM în PIB a ajuns în anul 2004 la 60%, ponderea IMM-urilor în totalul forţei de muncă angajate a reprezentat 54%, iar valoarea exporturilor  a fost de 24,4% din total. Este important de subliniat faptul că numărul de întreprinderi din categoria  întreprinderi mici a descrescut continuu în ultima perioadă, în timp ce numărul de întreprinderi mijlocii active din punct de vedere economic a crescut. Această evoluţie indică maturizarea sectorului IMM din România. De asemenea, implicarea unui număr tot mai mare de IMM-uri în activităţi de producţie arată că sectorul IMM în ansamblu a ajuns într-o nouă fază de dezvoltare. 

În pofida eforturilor de sprijin pentru IMM şi a progreselor înregistrate în implementarea în România a Cartei Europene pentru Întreprinderile Mici, există încă dificultăţi cu care se confruntă IMM-urile din România în ceea ce priveşte resursele limitate de care dispun în condiţiile necesităţii de adaptare rapidă la schimbările ciclice şi structurale ale economiei globale. Deschiderea pieţelor va provoca noi presiuni concurenţiale asupra întreprinderilor, mai ales în sectoarele industriale tradiţionale, iar IMM-urile, cu precădere, vor fi expuse numeroaselor schimbări ale mediului de afaceri.

În cadrul obiectivelor strategice de dezvoltare pentru IMM-uri şi cooperaţie în perioada 2007-2013 se impun mai multe măsuri:

1. creşterea competitivităţii internaţionale a IMM-urilor prin sprijinirea investiţiilor pentru modernizare, dezvoltarea activităţilor inovative proprii precum şi alinierea produselor şi serviciilor la cerinţele de calitate impuse de Uniunea Europeană;
2. dezvoltarea infrastructurii de afaceri,  prin dezvoltarea unui mediu de afaceri adecvat pentru integrarea în circuitul economic al tuturor zonelor geografice şi crearea premiselor pentru promovarea investiţiilor de succes; 

3. dezvoltarea serviciilor înalt calificate de consultanţă pentru IMM-uri şi orientarea acestora către piaţă, ca o  premisă a conectării antreprenoriatului la competitivitate şi creştere economică;

4. facilitarea accesului la finanţare prin promovarea unor instrumente financiare adecvate nevoilor IMM-urilor, iar în acest sens, se va urmări:

- întărirea cadrului instituţional, legislativ şi politic pentru a susţine introducerea şi dezvoltarea instrumentelor financiare inovative la nivel naţional şi local; 

-   creşterea capacităţii instituţionale şi a resurselor umane în rândul instituţiilor de micro-creditare şi a instituţiilor intermediare de micro-finanţare;

- lansarea unei campanii de conştientizare a IMM-urilor şi a factorilor de decizie în ceea ce priveşte pachetul de instrumente financiare inovative; 

-    lansarea unei scheme de asistenţă tehnică destinată IMM-urilor nou înfiinţate şi micro-întreprinderilor, pentru a le asista, în scopul întocmirii unor cereri de creditare şi a documentaţiei necesare; 

-  stabilirea unei scheme de micro-creditare pentru IMM-urile nou înfiinţate şi mai ales pentru micro-întreprinderi.
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