ECONOMIE

Cap. 1. UTILITATEA BUNURILOR ECONOMICE SI ALEGEREA
OPTIMALA A CONSUMATORULUI

1.1. Aprecierea utilitatii bunurilor economice

Masurarea utilitatii bunurilor-marfd a preocupat scoala marginalistd inca de la
aparitia sa (in a doua jumatate a secolului al XIX-lea), sprijinindu-se pe o puternica
componenta de natura psihologica.

In acest sens, in stiinta economicid se cunosc douid modalititi de apreciere
(comensurare) a utilitatii: aprecierea cardinald si aprecierea ordinala.

> Abordarea cardinalisti are la baza teoria utilitatii cardinale elaborata de fondatorii
marginalismului (S. Jevons, L. Walras, A. Marshall), care sustin ipoteza existentei unui
consumator capabil sa cuantifice, intr-un numar, marimea utilitatii rezultate din consumul
unei cantitati determinate dintr-un bun.

In esentd, curentul de gandire marginalist, cu privire la aprecierea cardinala a utilitatii,
se intemeiaza pe urmatoarele postulate:

a) consumatorul este capabil sa masoare cu precizie utilitatea fiecarui bun (sau unitati

dintr-un bun) consumat, in expresie numerica, atat ca utilitate individuala, cat si ca

utilitate totala;

b) consumatorul poate face comparatii intre nivelele de utilitate, generate de

consumul unei cantitati dintr-un bun economic, in raport cu consumul unei cantitati

dintr-un alt bun economic;

C) acelasi bun poate avea utilitati diferite, pentru doud sau mai multe persoane (in

functie de nevoile individuale ale fiecareia) sau pentru aceeasi persoand (in functie de

cantitatea consumata si de Tmprejurarea in care este utilizat);

d) ipoteza descresterii progresive a utilitatii, atunci cand nevoia umana este

satisfacutd continuu, pand la saturare, formulatd pentru prima datd de psihologul

german H. Gossen in anul 1854.

Deci, conform acestor postulate, se pot descrie urmatoarele relatii, astfel: daca X; =X,
=Xz =... Xj, dintr-o multime omogena "X" (reprezentand bunuri identice sau unitati, doze
dintr-un bun), utilitatea fiecarei unitati consumate este diferita (Uy # Uy = Uz = ... U),
respectiv descrescatoare, adica Uy >U; >Us > ... U

Utilitatea totala se obtine prin insumarea succesiva a utilitatilor individuale, specifice
fiecarei unitdfi consumate dintr-un bun, pentru satisfacerea integrald a nevoii. Aceasta se
prezintd ca o functie crescdtoare in raport cu cantitatea consumatd din acel bun (functia
utilitatii cu o singura variabila), desi cresterea este din ce In ce mai micd, reducandu-se
progresiv.

n
U =D Ui iar U= Ui (X)
i—>1
Utilitatea suplimentara (aditionald) primita cu fiecare noud unitate consumata dintr-un
bun economic poartd denumirea de utilitate marginald (Umg). Ea reprezinta, de fapt,
suplimentul de utilitate ce decurge din consumarea unei unitati (doze) suplimentare dintr-un

bun omogen si se calculeaza ca raport intre variatia utilitatii (AU) si sporul de consum din



acel produs (AX) ; daca bunul este perfect divizibil, atunci functia de utilitate va fi continua si
derivabild, iar Umg devine derivata functiei de utilitate in raport cu bunul X:
ouU

AU
Ung= — sau Upg = —
7 AX T X

Daca AX =1, atunci Upg = AU, fapt ce aratd cu cat sporeste utilitatea totala pentru un
consumator, atunci cand cantitatea consumata creste cu o unitate (de fapt, Uyng= Uj).

Utilitatea marginala are o tendinta de scddere deoarece se reduce intensitatea nevoilor,
ajungand la zero atunci cand nevoia individuald este satisfacuta in totalitate. In acelasi timp,
utilitatea totala (cumulatd) creste succesiv prin marirea consumului, dar creste cu sporuri
descrescande. In esentd, utilitatea marginald reprezinta diferenta de utilitate realizati de un
consumator, in urma deciziei de a consuma o unitate in plus dintr-un anumit bun eonomic; ea
exprima modificarea utilitatii totale, care corespunde modificarii cu o unitate a cantitatii
consumate, de pe piata bunului analizat.

Tendinta de scadere a utilitatii marginale, in teoria economicd, poarta denumirea de
legea utilitatii marginale descrescinde, potrivit careia, atunci cand cantitatea consumata
dintr-un bun sau o multime de bunuri omogene creste, utilitatea marginald tinde sa se
diminueze.

Utilitatea totala atinge nivelul sdu maxim in punctul de satietate al consumatorului,
atunci cand utilitatea marginala devine nuld (Ung=0), ceea ce semnifica faptul ca o sporire a
consumului cu o unitate suplimentard nu mai are ca efect sporirea satisfactiei. Un consumator
rational nu-si va continua consumul dincolo de punctul de satictate, astfel incat utilitatea
marginald va fi intotdeauna descrescatoare si pozitiva. De altfel, pe o reprezentare grafica,
curba utilitdtii marginale a consumatorului este, de fapt, curba cererii descrescatoare pentru
un bun normal (fig.nr.1a, b).
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In acest sens, legea utilititii marginale descrescande justifici comportamentul
consumatorului rational, respectiv explica relatia negativa dintre pret si cerere. Astfel, spre
exemplu, pe masurd ce pretul unui bun (x) scade, raportul utilitate marginala - pref se
mareste, ceea ce va determina, 1n virtutea asigurarii echilibrului consumatorului, cresterea
cantitatii cumparate si consumate, In vederea scaderii utilitdatii marginale si menginerii
constante, la valoarea anterioara, a raportului Umg/Px.

Se observa ca, in teoria cardinald, analiza utilitatii bunurilor se bazeaza pe acest nou
concept - utilitate marginald, care inlocuieste notiunea, relativ echivalentd, de utilitate
individuala.



> Abordarea ordinalista a fost determinata de faptul ca utilitatea unui bun nu poate fi
apreciata izolat, independent de alte bunuri detinute de consumator, creand dificultafi in
construirea unei sciri cardinale riguroase a utilitatii. In economia reald, este greu de presupus
ca fiecare individ este dotat cu capacitatea de a masura §i reprezenta cu precizie utilitatea
tuturor bunurilor existente pe piatd. Mai mult decat atat, este dificil, dacd nu imposibil, de
gasit o unitate de masura a utilitatii, echivalenta pentru toti consumatorii individuali, care sa
cuantifice Intr-un mod identic satisfactiile resimtite de acestia, in urma consumului de diferite
bunuri.

In esentd, aprecierea ordinala (ai carei promotori au fost C. Menger si V. Pareto, la
inceputul secolului al XX-lea) presupune o astfel de ordonare a bunurilor, care sa fie in
raport cu preferintele sau gusturile consumatorului. Ordonarea preferintelor este impusa, in
mod deosebit, de situatiile in care veniturile disponibile nu permit acoperirea integrala a
nevoilor. In acest caz, alegerile rationale ale consumatorului se fac in urmitoarele ipoteze:

a) consumatorul nu mai trebuie sa masoare Utilitatea tuturor bunurilor cumparate, ci

este suficient sa stabileasca o ordine de preferinta a acestora,;

b) numeroasele bunuri consumate simultan de catre un individ (X, Y, Z etc.) se

combina §i se substituie Intre ele, pentru a se obtine utilitatea totald dorita (U).

Ordonarea bunurilor pe baza ierarhizdrii lor poate fi exprimatd prin functia de
utilitate, care asociaza anumite cifre diferitelor cantitati de bunuri consumate, si care vor
indica doar ordinea de preferinti a fiecarui bun. In acest caz, consumatorul nu are nevoie de o
masura fidela a utilitatii, ci doar de a Intocmi un clasament rational al preferintelor sale.

Daca utilitatea este o functie de doua sau mai multe variabile, functia utilitatii totale
va avea urmatoarea forma:

Ur= U(X,Y),

unde X si Y sunt doud bunuri oarecare perfect divizibile (adicd avem de-a face cu o variatie
infinitezimala a cantititilor consumate). In acest caz, utilitatea marginald a unui bun va fi
derivata functiei de utilitate In raport cu produsul luat in considerare:
UmgX = Y iar Umgy = Y
oX oY

Utilitatile marginale ale celor doud bunuri consumate sunt pozitive dar descrescatoare.
Prin cele doua relatii se masoara variatia utilitatii totale, care rezultd dintr-o modificare cu o
unitate a cantitatii consumate din bunul X, respectiv Y.

O functie de utilitate reflecta un mod de a atribui o valoare diferitelor cosuri de bunuri
de consum, astfel incat cele mai dezirabile vor obtine valori superioare in raport cu cele mai
putin dezirabile. Aceasta inseamna ca functia de utilitate va face un clasament al bunurilor.

In legiturd cu combinarea si substituirea bunurilor consumate, cea mai simpli
substituire se poate realiza intre doua bunuri dorite X si Y. Astfel, un consumator rational,
care vrea sa-si pastreze acelasi nivel de utilitate totald si in conditiile unei restrictii bugetare
anume, daca va dori s creasca intr-o anumita proportie cantitatea consumata din bunul X, va
fi nevoit sd reduca Intr-o alta proportie consumul din bunul Y.

Cresterea cantitatii cumpdrate dintr-un bun "Y", pentru a compensa pierderea de
utilitate totald, ca urmare a reducerii cu o unitate a consumului dintr-un alt bun "X",
exprima continutul ratei marginale de substitutie a consumului (Rns) dintre doud bunuri,
care se calculeaza dupa relatia:

AY dy
Rmse =— — SaU Rpge = —
msc AX U Rmsc dx



Rata marginala de substitutie reprezinta costul oportun al consumatorului §i ea masoara
variatia de consum a unui bun Y, pentru variatia cu o unitate a unui bun X. Pentru a se
asigura aceeasi utilitate totald, este necesar ca utilitatea marginala aferentd suplimentarii
consumului bunului Y sa fie egald cu utilitatea marginala pierduta prin micsorarea
consumului din bunul X, adica:

AY  Umgx

AX — Umgy

Rata marginala de substitutie se exprima astfel si ca raport intre utilitatea marginala a bunului
substituit (X) si utilitatea marginald a bunului cu care se face substituirea (Y).

De asemenea, Rnsc are o tendinta descrescatoare pe lungimea curbei de indiferenta,
pe masurd ce cantitati tot mai mici din bunul Y se substituie cu o unitate din bunul X (de
unde rezulta convexitatea curbei de izoutilitate).

Asadar, putem rescrie urmatoarele relatii de egalitate:

ouU
dy _ Umgx 5 _ UX
dx Umgy ouU uy

oy
Combinatia dintre doua produse (X si Y) care se substituie intre ele, astfel incat

e vy

AY xUmgy =AX xUmgX, Rpsc =—

Rmsc =

puncte extremale. Consumatorului ii este indiferent ce combinatie realizeazd intre produsele
X siY, de indata ce el obtine aceeasi utilitate agregata (totald).

Ansamblul combinatiilor dintre doua bunuri (sau categorii de bunuri), care permit
obtinerea aceluiagi nivel de satisfactie (utilitate totald) pentru consumator poartd denumirea
de curba de indiferentd (de izoutilitate).

Cu alte cuvinte, utilitatea totala nu este afectatd de decizia consumatorului de a alege
o altd variantd de combinare, adicd de a trece de la un punct la un alt punct de pe curba de
indiferentd. O curba de indiferenta reprezinta, astfel, reflectarea unor programe de consum
echivalente din punct de vedere al utilitd{ii bunurilor. De asemenea, consumatorul isi poate
de indiferentd. Ansamblul curbelor de indiferentd, care dau expresie programelor
(concurente) de consum ale unui consumator, formeaza familia (harta) curbelor de
indiferenta (fig. 2).
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Consumatorul nu-si modifica utilitatea cand se deplaseaza de-a lungul oricareia
dintre aceste curbe, dar daca se deplaseaza in directia nord-est, trecand de la o curba la alta,
observam ca sporesc cantitatile consumate din ambele bunuri, atingandu-se in acest fel nivele
de utilitate din ce in ce mai ridicate (uz > U, > U;). Asadar, cu cat o curba de indiferenta este
mai indepartatd de origine, cu atat este mai mare preferinta consumatorului pentru
combinatiile de bunuri care o formeaza.

1.2. Starea de optim (echilibru) a consumatorului

Curbele de indiferenta ilustreaza doar preferintele consumatorului pentru doua bunuri,
precizand in ce mod acestia sunt dispusi sa substituie diferitele bunuri intre ele, dar, nu ne pot
ardta ce combinatie va fi aleasd. De asemenea, ele reflectd tendinta obiectivdi a
consumatorului, aceea de a atinge curba de indiferenta cea mai indepartata, dar nu se stie cu
precizie ce curba va fi a atinsd. De aceea, trebuie sa facem o distinctie clard intre ceea ce
doreste un consumator si ceea ce este posibil de realizat, in sensul integrarii constrangerilor
care influenteaza deciziile sale.
influenta a doi factori, cu rol decisiv asupra comportamentului acestuia, respectiv nivelul
venitului si preturile bunurilor, care se impun ca niste constrangeri in momentul alegerii.
Apare astfel o constrangere bugetara care se reflecta prin ecuatia bugetului:

B:Xpr+YXPy,

in care: B - bugetul de consum (venitul disponibil); Py si Py - preturile bunurilor X si Y. Deci,
constrangerea bugetara aratd ansamblul combinatiilor de bunuri pe care consumatorul le
poate realiza, tindnd seama de venitul disponibil si preturile existente.

Pe reprezentarea grafica anterioara (fig. 2), aceastd constrangere este ilustratd de

: : Px C
dreapta bugetului, care are o panta negativa (- P—), intrucat pentru consumul unei unitati
y

aditionale dintr-un bun trebuie sa se renunte la 0 anumita cantitate din celdlalt bun. Dreapta
bugetului se poate trasa, fiind suficient sa se cunoasca doua puncte extreme (yn si X,). Astfel,
pe axa 0Y se cauta cantitatea maxima din bunul Y pe care individul o poate obtine, daca el
consuma cantitatea 0 din bunul X, iar pe axa 0X se determind cantitatea maxima din bunul X
care se poate obfine consumand cantitatea 0 din bunul Y:

B B
=— ; Xp= — .

Py Px
Prin unirea celor doud puncte se obtine o dreaptd bugetara, care indicd o multitudine de
combinatii posibile, tinandu-se cont de nivelul venitului si de preturi. Dreapta bugetului

e, .

Yn

accesibile si cele imposibile). Fiecare punct al ei reprezintd o combinatie a cantitatilor
maxime ce pot fi achizitionate din bunurile X si Y, in conditiile utilizarii venitului disponibil
pentru consum.

Asadar, cunoscand aceste informatii, legate de venit si preturi si, presupunand ca
individul in cauza va alege acea combinatie de doua produse care-i va aduce cea mai mare
utilitate (adica se va situa pe cea mai inaltd curba de indiferentd), se poate determina
combinatia optima de bunuri X si Y pe care el o va realiza, respectiv punctul de echilibru al
consumatorului. Acesta este reprezentat de acea combinatiec de bunuri care-i confera
consumatorului utilitatea maxima, in conditiile unei constrangeri bugetare date.



Intr-adevar, analizind figura nr. 2, se poate constata ci nu toate variantele de pe o
curba de indiferenta, care asigura utilitatea totala maxima, se gasesc pe dreapta bugetului.
Totodata, o serie de variante de pe linia bugetului se afla sub curba de indiferenta, ceea ce
inseamna ca ele nu asigurd consumatorului utilitatea totala maxima.

Varianta care asigurd structura optima si echilibrul consumatorului este datad de
punctul in care dreapta bugetului este tangentd la curba de indiferenta (punctul E) si care
corespunde cantitatilor x;si y;j din cele doud bunuri.

Nevoile de consum il determina pe consumator sa stabileasca ordinea de preferinta a
bunurilor ce urmeaza a fi cumparate, precum si modul de combinare si de substituire a
acestora. De aceea, optiunile individului pentru combinarea in cantitati diferite a bunurilor pe
care doreste sd le cumpere de pe piatd in vederea realizarii unui anumit nivel de satisfactie
totala (agregatd) se numesc programe de consum.

Existd o multime de combinatii posibile intre bunurile ce urmeaza a fi consumate de
cumpdrator. Programele de consum care asigurd acelasi nivel de satisfactie (utilitate) agregata
se numesc programe de consum echivalente, care, pe o reprezentare grafica, sunt redate prin
curba de indiferenta. Dar, nevoile de consum ale fiecarui individ il pun in situatia de a-si
totala. De aceea, programele de consum care asigura niveluri diferite ale satisfactiei (utilitatii)
totale se numesc programe de consum concurente, redate grafic prin familia (harta) curbelor
de indiferenta.

Alegerea optimald (rationald) a consumatorului este diferita in functie de situatia de
abundenta sau raritate a bunurilor de pe piata.

« Intr-o situatie de abundentd a bunurilor, nimMic nu-i limiteazd consumatorului
pentru a-si procura o oarecare cantitate dintr-un bun. In acest caz (din pacate in realitate putin
intalnit) optiunea optima consta in a consuma bunul X pand la punctul in care utilitatea totala este
la maximumul ei, adicd pand ce utilitatea marginald devine nula. Conditia de echilibru a
consumatorului este deci: Umgy = 0.

« [ntr-o situatie de raritate a bunurilor, dar cu economie de troc (fara existenta
monedei), individul 1si maximizeaza satisfacerea alegind o combinare (X, Y) astfel incat
utilitatea marginald a celor doud bunuri si fie egald. Intr-adevar, daci Umgx > Umgy,
consumatorul isi creste utilitatea sa totala substituind o unitate de X cu o unitate de Y. El va
continua aceasta substituire atita timp cat Umgx > Umgy. Utilitatea marginald fiind o functie
descrescatoare de cantitatea consumatd, Umgx se diminueaza treptat, in timp ce Umgy creste si se
atinge in final un punct de egalitate al utilitatilor marginale. Conditia de echilibru a consumatorului
in acest caz este: Umgy = Umgj.

« Intr-o situatie de raritate a bunurilor, dar cu economie monetard, bunurile nu se
schimba intre ele direct, ci prin intermediul monedei. Problema consumatorului este deci de a
repartiza un buget dat intre X si Y. Nu mai este vorba de a sti daca trebuie sa se consume o unitate
suplimentard de X sau de Y, ci de a sti daca trebuie sd se cheltuiasca o suma suplimentara pentru
bunul X sau bunul Y. Prin analogie cu rationamentul precedent, se intelege ca optimul
consumatorului este atins atunci cand utilitatea marginald a unei unitdti monetare cheltuite pentru
bunul X este egala cu utilitatea marginala a unei unitati monetare alocate pentru bunul Y.

Astfel, structura bunurilor cumpadrate este optimd, atunci cand utilitatea marginala
pe unitatea monetard cheltuita (Umg/P) este aceeasi pentru toate bunurile cumpdrate, iar
daca presupunem ca un consumator cheltuieste tot bugetul sdu pentru cumpararea numai a
doud bunuri X si Y, atunci el este in echilibru, cand este indeplinita relatia:



Umgx  Umgy sau Umgx  Px
Px Py Umgy Py
Pentru maximizarea utilitatii totale, consumatorul cumpard o cantitate mai mare din
acele bunuri care au raportul Umg/P mai mare. Dar, in conformitate cu legea utilitatii
marginale descrescande, pe mdsurd ce cantitatea cumpdratd dintr-un bun creste, utilitatea
marginald scade, iar cand cantitatea scade, utilitatea marginala creste. Pornind de la realitatea
ca un consumator intentioneaza, intr-o perioada determinata, sa achizitioneze bunurile a, b, c,
utilitatea totala este maxima atunci cand consumatorul egalizeaza utilitatea marginala pe
unitatea monetara cheltuita, adica:

Umga Umgb Umgc
Pa Pb Pc

Echilibrul sau optimul consumatorului desemneaza acea variantd de repartizare a
bugetului sau pentru procurarea acelor cantitafi de bunuri si servicii care ii aduc cea mai
mare satisfactie, tinand seama de preturile acestora.

Din punct de vedere matematic, individul rational va face alegerea optima rezolvand
urmatorul sistem de ecuatii:

Umgx  PXx
max Ut (X, Y) = —
& Umgy Py

Datorita mobilitatii factorilor implicati In modificarea sa, echilibrul consumatorului
are un caracter dinamic. Astfel, se pot modifica gusturile, pretentiile si cerintele
consumatorului, bugetul consumatorului poate sa creasca sau sa se reduca, nivelurile relative
ale preturilor se pot modifica si ele. Rezultanta actiunii conjugate a acestor factori o
constituie, fie accentuarea constrangerii bugetare asupra consumatorului, fie slabirea acestei
constrangeri. Astfel, se produc noi stiri de echilibru, care pot reflecta o utilitate totala
superioara celei de referintd sau inferioara acesteia.

In concluzie, criteriul comportamentului economic si rational al consumatorului este
utilitatea, respectiv maximizarea acesteia prin consumul bunurilor si serviciilor, obtinute in
schimbul cheltuirii bugetului disponibil. Acest comportament este modelat de functia cererii
de bunuri economice pe piata.

Cap. 2. EFICIENTA UTILIZARII FACTORILOR DE PRODUCTIE SI
TIPOLOGIA COSTURILOR DE PRODUCTIE

2.1. Productivitatea si formele ei

Intr-o activitate productiva, eficienta utilizirii factorilor de productie se poate
exprima prin unul din urmatoarele moduri:

1. prin indicatorul denumit productivitatea (randamentul) factorilor de productie
utilizati, care reflectd valoarea productiei obtinutd la o unitate de factori de utilizati,
pe baza raportului:

_Q
W(Ry) = CF



unde: Q - valoarea productiei (in unitati fizice sau valorice); CF - consumul de factori
(exprimat fizic sau valoric).

In cadrul acestei variante de calcul, sporirea eficientei presupune maximizarea acestui
raport i este posibild in economie cand cererea este in expansiune sau piata are un
potential mare astfel Incat firma poate mari oferta.

2. prin indicatorul rentabilitatea (profitabilitatea) activitatii, care sc refera la
capacitatea intreprinderii de a obtine profit si se exprima prin intermediul ratei
profitului (rentabilitatii), calculatd in moduri diferite, in functie de interesele analizei
economice:

P P P

unde: Rpr/C - rata rentabilitatii capitalurilor avansate; Rpyca - rata rentabilitdtii

veniturilor; Ryrcp - rata rentabilitatii capitalurilor consumate ; P, - marimea profitului
(brut sau net); C - capitalul utilizat (fix si circulant), CA - cifra de afaceri; C, - costul
total al productiei (costuri fixe si costuri variabile).

3. prin indicatorul consum specific de factori de productie, care exprima eforturile
(consumul de factori) ce revin la o unitate de productie sau venit.

CF
Cs = ?

unde: Q - valoarea productiei (in unitati fizice sau valorice); CF - consumul de factori
(exprimat fizic sau valoric).

In cadrul acestei variante, sporirea eficientei economice presupune Mminimizarea
raportului si este posibild, atunci cand cererea pe piata, pentru produsul respectiv, nu
mai creste, sau 1n situatia cand oferta de factori este foarte limitata.

Productivitatea este o mdsurda a eficientei cu care se lucreaza intr-un proces de
productie sau, altfel spus, randamentul cu care sunt utilizati factorii de productie intr-0
activitate productiva. Productivitatea stabileste, astfel, o legaturd cantitativa intre productia
obtinuta intr-o perioada de timp si factorii de productie utilizati in aceeasi perioda.

Intr-o abordare generald a teoriei economice, tinind seama de mirimile care se
coreleaza, productivitatea factorilor de productie cunoaste doua forme fundamentale,
respectiv: productivitatea partiald si productivitatea globala.

» Productivitatea partiala (Wg) exprima randamentul unui factor de productie (F;)
considerat a fi la originea productiei si a modificarii acesteia, ceilalti ramanand constanti.

In functie de factorul respectiv, productivitatea partiald se prezinti sub urmatoarele
forme clasice: productivitatea muncii (W, = Q/L); productivitatea pamdntului (Wp = QIP);
productivitatea capitalului (Wx = Q/K).

Productivitatea proprie a unui factor de productie este insusirea acestuia, rezultata din
nivelul sau de perfectionare tehnica, de a contribui la crearea unei mase de bunuri si servicii,
in conditiile mentinerii unui nivel constant de perfectionare a celorlalti factori de productie.

» Productivitatea globald (Ws) exprima eficienta agregata a tuturor factorilor de
productie implicati in obtinerea unui efect util. Aceastd forma de productivitate este insa
dificil de evaluat, deoarece metodele de insumare a factorilor de productie utilizati (marimi
eterogene) nu sunt inca determinate riguros stiintific. Din punct de vedere matematico-
economic, ea reflectd raportul dintre productia totald realizatd si volumul total al factorilor
utilizati (in expresie valorica): Wg = Q/(L+K+P)



Atat productivitatea partiald, cat si cea globald se pot determina, la randul lor, ca
productivitate medie si ca productivitate marginala.

» Productivitatea medie (Wy,) se prezinta ca fiind raportul masurabil dintre volumul
productiei totale (£Q) si, fie volumul total al unui anumit factor utilizat (ZF;), fie volumul
total al tuturor factorilor implicati intr-o activitate economica (L,K,P). De aceea, indicatorul
se poate prezenta in doud moduri, respectiv in expresie partiala si globala:

_2Q

" SFi

_ 2Q
" SL+ 3K + 3P

» Productivitatea marginala (Wng) exprimd suplimentul, sporul de productie (AQ),
obtinut cu o unitate suplimentara dintr-un anumit factor (AF;), ceilal{i ramanand constanti.
Daca avem in vedere o variatie infintezimald (in vecinatatea lui 0) a factorului ,,i”, se poate
calcula derivata partiald a functiei productiei in raport cu factorul considerat. De asemenea, se
poate calcula sporul de productie generat de ultimele unitati folosite din fiecare factor in
parte, dacd ne referim la marimea globala. Relatiile sunt urmatoarele:

AQ oQ
Whg = — sau Wy = —
" AF " oFi
Wi = AQ
"TAL + AK + AP

Concret, determinarea nivelului productivitatii factorilor implicati se poate face
utilizand metoda clasica si metoda functiilor de productie.

Prin metoda clasica, productivitatea se determina raportand indicatorii productiei (Q)
la indicatorii factorilor de productic (L, K, P), rezultdind urmatorii indicatori de
productivitate: productivitatea muncii (socialda, medie, marginald); productivitatea
capitalului (medie si marginald); productivitatea pamdntului (medie si marginala).

Munca reprezinta factorul cel mai important al oricérei activitati economice si sociale,
iar rodnicia ei constituie una dintre formele de baza ale eficientei economice.

¢ Productivitatea muncii (W.) se defineste, deci, ca fiind eficienta cu care este
cheltuitd o anumitd cantitate de muncd. In functie si de caracterul muncii depuse, formele de
manifestare ale productivitatii acesteia sunt: productivitatea muncii sociale, productivitatea
muncii individuale (medie) si productivitatea muncii marginale.

¢ Productivitatea muncii sociale (Wyyn) exprimd eficienta cheltuirii muncii, in
procesul productiei de bunuri si servicii la nivelul economiei nationale, sau, randamentul cu
care este utilizatda munca, Tn conditii medii de inzestrare tehnica, de organizare a productiei,
de calificare si intensitate.

Ea se determina ca un raport intre indicatorii macroeconomici (venitul national - VN,
produsul intern brut - PIB, produsul national brut - PNB etc.) si populatia ocupata sau activa
(L), folosindu-se relatiile:

woWN .\ _PIB ., _PNB
L L L

Ea nu se determind, deci, ca o medie a productivitatilor individuale, luindu-se in calcul
valoarea adaugata bruta (netd) la nivel de economie nationala si nu productia brutd nationala.

¢ Productivitatea medie a muncii (W.n) se refera la randamentul cu care este utilizat
factorul uman la nivelul fiecarui agent economic, in functie de conditiile specifice de
inzestrare tehnicd, organizare, calificare si intensitate a muncii. Ea reflecta eficacitatea sau
rodnicia cu care este cheltuitd o anumita cantitate de munca. Cresterea productivitagii muncii
individuale sta, practic, la baza sporirii productivitatii muncii sociale.



Aceasta se masoara prin raportarea volumului productiei totale (£Q) la cantitatea de
munca depusa (L), dupa cum urmeaza:

Wim = E , In care:
>L

W\ - productivitatea muncii; Q - cantitatea de bunuri si servicii obginute; L - numarul de
lucratori sau numarul de ore-munca. Exprimarea productiei (Q) se face fie in unitati fizice
(bucati, kg, tone etc.), fie in unitati valorice (lei, dolari, euro etc.), iar cheltuiala de munca (L)
se exprima prin numarul de salariati sau unitatile de timp alocate (ore, zile, luni, ani etc.).

O Productivitatea marginala a muncii (Wng) exprima eficienfa ultimei unitati de

munca implicate n activitatea economica si se determind ca raport intre variatia absolutd a
productiei (AQ) si variatia absoluta a cantitatii de munca (AL), astfel:

_ AQ
Lmg — E
Sub alt inteles, reprezintd productia suplimentara (AQ) ce se poate obtine n conditiile
utilizarii unei unitati aditionale din factorul de munca (AL).

¢ Productivitatea capitalului (W,) pune in evidentd legdtura dintre capital si

rezultatele productei si reflectd randamentul cu care este utilizat capitalul tehnic productiv. Se
exprima, ca si in cazul factorului munca, prin indicatorii productivitate medie si
productivitate marginala.

¢ Productivitatea medie a capitalului (Wkm) se calculeaza ca raport intre rezultatele
obtinute intr-o perioada de timp (2Q) si capitalul tehnic utilizat (XK). Relatia dintre factorul
capital si rezultatele productiei se mai poate interpreta si sub forma coeficientului mediu al
capitalului (Ky,), care exprima necesarul de capital pentru obtinerea unei unitati de productie.
Avem astfel urmatoarele doua relatii:

WKm = E ; Km = &
K 2Q
O Productivitatea marginala a capitalului (Wng) exprima eficienta ultimei unitati din
capitalul tehnic atras si utilizat n activitatea economica si se determind ca raport intre variatia
absoluta a productiei (AQ) si variatia absolutd a capitalului tehnic utilizat (AK). In mod
similar cu relatia de mai sus, coeficientul marginal al capitalului (Kng) este un raport intre
capitalul suplimentar utilizat (AK) si sporul de productie aferent (AQ), deci:

AQ AK
Wing = =% ; Kng = —
M7 AK T ™ T AQ

¢ Productivitate pamdéntului (naturii) (W) exprima eficienta factorului de productie

natural utilizat in activitatea economica (terenuri arabile, forestiere, pasuni, livezi etc.).
0 Productivitatea medie a pamantului (W,, ) se calculeaza ca raport intre efectul util

obtinut (£Q) si suprafata de teren utilizatd (XP) pentru obfinerea efectului util (productiei
agricole), dupa relatia:
z
V\/Pm Q

>P
O Productivitatea marginala a pamantului ( Wng) exprima randamentul ultimei unitati

de teren (m2, ha) atras in activitatea economicd si se determind ca raport intre variatia
absolutd a productiei (AQ), exprimata fizic sau valoric si variatia absolutd a suprafetei de
teren (AP), dupa relatia:
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Determindrii productivitatii factorilor prin metoda clasica, i se obiecteaza faptul ca o
productie creatd prin aportul combinat al tuturor factorilor de productie se raporteaza, pe
rand, la fiecare factor de productie, ca si cum ar fi rezultatul acestuia, ceea ce evident nu
corespunde realitatii. Totodata, sunt posibile evolutii contradictorii ale productivitatii unor
factori in cazul substituirii lor. De pilda, prin substituirea partiald a muncii cu echipamente de
productie la nivel tehnic superior, poate apare urmatoarea situagie: productivitatea muncii
creste, dar productivitatea capitalului fix (acesta exprimat prin pret) se micsoreaza, ceea ce
necesitd o analiza suplimentara pentru luarea deciziei de substituire dintre factori.

Pentru a depasi aceste dezavantaje (limite), se utilizeaza una dintre metodele de calcul
existente in economia moderna, respectiv cea a functiilor de productie.

Functiile de productie reprezinta legatura exprimata functional dintre rezultatul unei
activitati de productie (Q) si factorii care o determina (munca salariata, capitalul tehnic etc.).
Forma generala a functiei de productie cu “n” variabile este

Q =1 (x4, X2, X3, ...Xn),

in care Xi, Xz, X3,...xn sunt factorii de productie variabili. Functia de productie arata toate
combinatiile posibile de factori si produsul obtinut.
In acest caz, se apreciaza ca cea mai bund legaturd intre rezultatele productiei si

.....

Coob-Douglas, formulata de economistii C. W. Coob si P. H. Douglas, care se prezintd ca o
relatie de tipul Q =f (K, L). Conform acesteia, productia depinde de marimea capitalului si de
cantitatea de munca folosita:

Q=AxKaxLF

in care, Q - productia scontatd exprimata valoric; K - capitalul tehnic utilizat; L - munca
folosita exprimata prin numar de salariati; A - coeficientul de proportionalitate intre munca si
capital; o - coeficientul de elasticitate a productiei fata de capital; f - coeficientul de
elasticitate a productiei in raport cu munca. Deci: A, a, B sunt parametrii pozitivi care
influenteaza factorii in felul lor specific.

Pe baza functiei de productie Cobb-Douglas se pot calcula urmatorii indicatori cu
insemnadtate n analiza microeconomica:

1. Productivitatea medie (randamentul mediu - R):

a B
RLz%z—AXKLXL = A xKa x A1
a B
Rk = % :# = A xKal (LB

2. Productivitatea marginala (randamentul marginal sau diferential - Rp):

Q

RpL = L =,8AXK“XLﬁ'1:ﬂR|_

RDK = % = anKa'leﬁ' :aRK
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3. Elasticitatea productiei in raport cu factorii care o determind (E , Ex):

0 .Q _ b n
E|_— aL. ﬁRL-RL ﬂ

L
EK:@:%ZQRK:RKZQ

oK

2.2. Clasificarea costurilor de productie

Conform unei deﬁni‘;ii1 de larga circulatie in literatura economica, costul de productie
este expresia monetara (valoricd) a consumului de factori de productie, pentru obtinerea
unui bun sau serviciu, sau, altfel spus, reprezinta totalitatea cheltuielilor legate de consumul
de factori de productie, in vederea producerii si vanzarii bunurilor economice.

Exprimarea valorica a tuturor acestor cheltuieli permite masurarea si comparabilitatea
consumului tuturor factorilor de productie folositi, indiferent de natura lor. De asemenea,
cheltuielile cu factorii de productie utilizati i consumati trebuie sa se regaseasca in pretul de
vanzare al bunurilor si serviciilor, pentru a putea fi recuperate si, astfel, continuata activitatea
economica.

Includerea acestor cheltuieli in pretul de vanzare al bunului economic se face prin
costul de productie, iar acesta reprezinta, de fapt, "efortul" valoric pe care il face firma pentru
a produce si a aduce pe piatd un anumit bun sau serviciu.

In teoria microeconomicd moderni existd doud conceptii (moduri) de evaluare a
costurilor de productie, la nivelul unui agent economic, respectiv: conceptia contabila si
conceptia economica.

Potrivit modului de gandire contabil, costul de productie este echivalent cu notiunea
de cost contabil (cost explicit). Intr-adevar, atunci cind evalueazi costul de productie al
firmei, contabilul nu ia In considerare decat totalitatea cheltuielilor pe care intreprinzatorul le
suportd cu achizitionarea factorilor necesari desfasurdrii activitdtii si a celor legate de
obligatiile fiscale. Acestea alcatuiesc costul explicit pe o anumita perioada si se evidentiaza
prin intermediul unor documente specifice si facturilor platite de firma. Concret, in acest tip
de cost se cuprind urmatoarele categorii de cheltuieli: cheltuieli cu plata salariilor si a altor
drepturi de personal; cheltuieli cu plata materiilor prime, materialelor, energiei si
combustibilului; cheltuieli cu amortismentele; cheltuieli cu plata serviciilor telefonice, a
chiriei etc.; cheltuieli cu plata impozitelor si taxelor s.a.

Diferenta dintre venitul total incasat (cifra de afaceri) si costul explicit (contabil) total
inregistrat constituie profitul brut contabil al firmei. Din acesta, daca se scade impozitul pe
profit calculat conform procedurilor fiscale reglementate, rezulta profitul net contabil, care
ramane la dispozitia firmei.

Conform conceptiei economice, costul de productie este mult mai cuprinzator,
incluzand in structura sa atat costurile explicite, cat si costurile numite implicite sau
"imputabile" productiei.

In general, costurile explicite se referd la acele cheltuieli efectuate citre terti, ele
corespunzand in mare parte platii factorilor achizitionati din exterior. Dar, firmele pot utiliza
si factori proprii, pe care nu-i cumpard de la alfi agenti economici, deoarece 1i are in
proprietate. Costurile de productie care s-ar Inregistra, daca aceste resurse proprii ale firmei
ar fi procurate in mod oneros, constituie costuri implicite.

! Nitd Dobrota, Economie politica, Editura Economica, Bucuresti, 1997.
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Costurile implicite reflecta, deci, consumurile factorilor pe care ii poseda firma,
respectiv: pamantul, cladirile, capitalul propriu, munca proprietarilor de organizare si
conducere a activitatii etc.

In acest caz, costul de productie (economic) este mai mare decit costul contabil,
incluzand in structura sa si ceea ce constituie profitul normal, ca o recompensa a consumului
de factori de productie ai proprietarului- Intreprinzator, neevidentiat in costul contabil.

Costul implicit inseamna, astfel, costul de oportunitate al factorilor de productie
aflati in proprietatea intreprinzatorului (firmei), respectiv suma tuturor veniturilor care ar fi
putut fi obtinute de cétre el de pe urma factorilor aflati in proprietate, in cea mai buna
variantd de utilizare, la care insa a renuntat. Ca atare, aceste venituri trebuie sa se regaseasca
in aga-numitul profit normal, echivalent cu notiunea de cost implicit.

Costul implicit are importantd numai pentru determinarea profitului economic, ca
diferenta intre venitul total Incasat si costul total de productie (suma dintre costul explicit si
costul implicit). In acest caz, profitul economic (Pe) ne apare ca o parte a profitului contabil
(Pc), restul constituind-o profitul normal (Pn):

Pc =Pn +Pe.

Tipologia (structura) costurilor pune in evidentd rolul si semnificatia economicd a
acestora, din diferite unghiuri de vedere ale analizei economice si ale comportamentului
agentilor economici.

Cea mai generala tipologie a costurilor exprima clasificarea acestora dupa trei grupe
de criterii:

|. Dupa relatia dintre evolutia diferitelor cheltuieli si modificarea productiei, costul
de productie se imparte Tn urmatoarele:

a) categoria costuri fixe (CF), in care se includ acele cheltuieli de productie care, pe

termen scurt, nu depind de volumul productiei, rdmanand relativ constante,

independent de modificarea productiei, precum: amortizarea capitalului fix,

cheltuielile cu chiria, iluminatul general si incalzirea unitdtilor, dobanzile, salariile

personalului administrativ etc. Daca Q =0, CF > 0.

b) categoria costuri variabile (CV), in care sunt incluse acele cheltuieli de productie,

care, pe termen scurt, evolueaza in acelasi sens cu modificarea productiei, precum:

cheltuieli cu materii prime §i materiale, combustibili, energie pentru productie,

salariile personalului productiv etc. Daca Q =0, CV =0.

c) categoria costuri totale (CT), care cuprinde suma costurilor fixe si variabile, adica:

CT=CF+CV.

1. Dupa modul de raportare a costurilor de productie (totale, fixe sau variabile) la
productia obtinutd, se obtin urmatoarele categorii de costuri medii (unitare):

a) costul mediu fix (CMF); este costul fix pe o unitate de produs sau de serviciu si se

calculeaza prin raportarea costurilor fixe totale la productia obtinutd (Q), adica:

SCF
i

2Q
b) costul mediu variabil (CMV); se calculeaza prin raportarea costurilor variabile
totale la productia obtinuta si exprima costul variabil pe fiecare unitate de productie,
astfel:
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c) costul mediu total (CMT); se determina ca raport intre costul total de productie si
volumul productiei sau ca suma a costului mediu fix si costului mediu variabil, astfel:

>CT
CMT = —— sau

2Q
CMT = CMF + CMV

1. Interdependenta dintre cresterea productiei si cresterea costului total de
productie se reflecta cu ajutorul costului marginal (Cmg). Acesta este definit sub forma
sporului de cheltuieli totale (ACT), antrenat de cresterea cu o unitate a volumului productiei
(AQ), iar daca luam in considerare cresteri de productie infinit de mici, costul marginal apare
ca derivata a functiei costului total:

ACT oCT

=——sauC = ——

mg AQ mg aQ
Determinarea costului marginal are un rol hotarator in stabilirea variantelor optime ale
productiei viitoare, in asa fel incat sporul productiei si se obtini cu un efort cAt mai redus. in
acest sens, marimea costului marginal poate fi mai mare, egala sau mai mica decat a costului
mediu (unitar). Costul marginal are o importan{d deosebitd in luarea deciziilor privind
sporirea productiei de bunuri. Urmarind cresterea profiturilor, agentii economici vor fi
stimulati in realizarea de productii suplimentare, doar in situatia in care costul marginal va fi

mai mic decat costul mediu (unitar), astfel: Cmg < CM.

Cap. 3. CONSUMUL, ECONOMIILE SI INVESTITIILE LA NIVEL
MACROECONOMIC

3.1. Consumul §i economiile

Consumul reprezinta partea din venit cheltuita pentru cumpararea de bunuri si
servicii, destinate satisfacerii directe a trebuintelor populatiei si/sau necesitatilor generale ale
societatii.

Consumul, la nivel macroeconomic, trebuie analizat sub cele doua forme ale sale:
consum final si consum intermediar.

1. Consumul final reprezinta ansamblul cheltuielilor care permit satisfacerea directa a
nevoilor umane, individuale si colective. Acestea sunt cheltuieli care nu contribuie in mod
direct la cresterea productiei. Marimea consumului final (productiei finale) se determina ca
diferentd intre valoarea tuturor bunurilor si serviciilor provenite din productia internd si din
import, pe de o parte, si valoarea bunurilor intrate in consumul intermediar, a celor pentru
investitii §i a celor pentru export, pe de altd parte.

Consumul final se imparte la randul sdu in doua categorii: consumul privat si
consumul public.

a. Consumul privat cuprinde, conform practicii statistice internationale, toate bunurile
materiale si serviciile cumparate de populatie (gospodariile private) inclusiv cele
provenite din productia proprie, in scopul satisfacerii necesititilor. In cadrul acestui
consum se includ: cumpararile de pe piata de bunuri durabile si de consum curent (cu
exceptia imobilelor i terenurilor); achizitionarea de servicii (transport,
telecomunicatii, posta etc.); cumpararile de produse agroalimentare s.a.m.d.

b. Consumul public cuprinde consumurile din institutiile administratiei centrale si

locale de stat, efectuate pentru prestarea serviciilor publice. Altfel spus, in consumul

public (de stat) se includ acele cheltuieli facute pentru prestarea serviciilor social-
administrative, care sunt puse la dispozifia colectivitatii fard o plata speciald. Acest
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consum se poate cuantifica insumand cheltuielile cu bunurile consumate sau

achizitionate pentru prestarea serviciilor publice (consumul intermediar al statului),

amortizarea capitalului fix, salariile angajatilor din sectorul public.

2. Consumul intermediar (productia intermediard) reprezintd valoarea bunurilor
economice provenite din procese de productie anterioare si care sunt folosite si consumate in
alte procese de productie, in scopul crearii de noi bunuri si servicii. Acest consum cuprinde
astfel: cheltuieli cu materii prime, materiale, subansamble, energie, combustibili, reparatii
curente, piese de schimb etc.

In evolutia sa, consumul este supus influentei anumitor categorii de factori
determinanti.

In cele ce urmeaza vom analiza influenta acestora asupra consumului final, intrucat
consumul intermediar se deduce, dupa cum se stie, din calculul venitului national.

Factorul care joacd rolul cel mai important in evolutia consumului, la nivel
macroeconomic, este venitul national disponibil (VND), adica venitul national (VN) corectat
cu soldul incasarilor si platilor in raport cu strdinatatea (soldul transferurilor curente cu
strainatatea - STCS), astfel: VND = VN + STCS.

Corelatiile dintre venituri si cheltuielile pentru consum au fost analizate in teoria
economica si sintetizate in asa-zisele legitati ale consumului.

In cadrul acestora s-a impus ca importanti “legea psihologici fundamentald”,
formulatd de economistul englez J. M. Keynes, conform careia, “odatd cu cresterea sau
scaderea venitului, oamenii inclina, de regula si in medie, sa-si mareasca sau sa-gi diminueze
consumul, dar intr-o proportie mai redusa”.

Cu alte cuvinte, variatia consumului AC este de acelasi semn cu cea a venitului AV,

. . PV , AC T P
dar intr-o proportie mai mica, adica AV > AC, iar raportul WV este, in dinamicd, pozitiv si

subunitar.

Legatura functionald dintre venit §i consum se exprimad prin inclinatiile cdtre
consum, respectiv: inclinatia medie si inclinatia marginald. Acestea exprima tendinta
indivizilor de a cheltui o parte din venitul lor pentru procurarea bunurilor de consum
(satisfactori).

& Inclinatia medie spre consum (c) reprezinti raportul dintre consumul total si
venitul disponibil, adica:
C
“Tv
Ea arata cat se cheltuieste pentru consum dintr-o unitate monetara de venit. Daca acest raport
este exprimat procentual, el reprezinta rata consumului, adica ponderea consumului total in

venitul disponibil:
C= \% x 100

& Inclinatia marginalid spre consum (c’) se calculeaza ca raport intre variatia
consumului (AC) si variatia corespunzatoare a venitului (AV), conform relatiei:
AC
AV
Ea exprima cresterea (descresterea) consumului la o crestere (scadere) unitard a venitului.
Altfel spus, reprezintd consumul suplimentar realizat de o persoand (gospodarie) atunci cand
primeste o unitate monetard suplimentara de venit. Dupa cum am precizat, conform legii
psihologice fundamentale, (c’) se prezinta, de reguld, ca o marime pozitiva, dar subunitara,
adica: 0 < ¢’ < 1. De precizat, ca inclinatia marginald spre consum poate atinge, cel pufin

4
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teoretic, si valoarea 0, atunci cand AC = 0 (consumul ramane constant la variatia venitului), si
valoarea 1, atunci cand AC = AV (consumul variaza in aceeasi proportie cu venitul), adica: 0
<c' <1

Un alt factor determinant al consumului 1l constituie avutia (bogidtia), care reprezinta
valoarea tuturor bunurilor (activelor), tangibile si intangibile, ce se afla in proprictatea
gospodariilor familiale si/sau administratiilor publice. Avutia este o marime de Stoc care
poate fi determinata la o anumitd data, spre deosebire de venit care este un flux intr-o
perioada de timp. Intre cele doud variabile economice exista insd o stransa legatura, intrucét
bunurile care alcatuiesc avutia indeplinesc de reguld caracteristicile bunurilor economice,
astfel ca acestea au o valoare economica de piata.

Ca atare, aceste active au capacitatea de a genera in viitor un flux de venituri pentru
detinatorii lor. Putem spune, deci, ca un stoc de active (fizice si financiare) detinut de o
persoana fizica (gospodarie familiald) este un potential generator de fluxuri de venituri, iar
modificarile intervenite In volumul si structura activelor influenteaza fluxul de venituri si
implicit cheltuielile de consum. Faptul ca o avere mai mare poate duce la un consum superior
este denumit efectul de avutie.

De asemenea, evolutia consumului este influentata si de anticiparile sau previziunile
privind venitul viitor, preturile si bogatia. Acestea influenteaza Insa in mod diferit consumul,
dupa cum este vorba de anticipari privind veniturile sau bogatia si anticipari privind preturile.

Astfel, daca indivizii se asteapta ca intr-un viitor apropiat nivelul general al preturilor
sd creascd (anticipari pesimiste), ei vor fi destul de motivati sd-si sporeascd cheltuielile
prezente de consum. Invers, o perspectiva a scaderii preturilor (anticipari optimiste) va
determina o reducere a cheltuielilor de consum prezente sau, mai bine spus, 0 amanare a
acestora pentru o perioada imediat ulterioara.

Previziunile pesimiste, in ceea ce priveste veniturile sau bogdatia (de exemplu,
perspectiva intrarii in somaj a unei persoane angajate), pot determina menajele sa reduca
anumite cheltuieli de consum (mentindndu-si insd consumul la un nivel minim vital) si sa
economiseascd mai mult. Cand previziunile sunt optimiste (de exemplu, asteptarea
promovarii pe un post sigur si mai bine platit), consumul prezent are o tendinta de crestere, in
dauna economiilor, si in special, datoritd contractdrii de imprumuturi, ce urmeaza a fi
rambursate ulterior.

Intrucat venitul (V) are drept scop atat satisfacerea trebuintelor prezente, cit si a celor
viitoare, In consecintd, acesta se imparte intr-o anumita proportie in cheltuieli de consum (C)
si economii (E). Asadar, surplusul de venit peste cheltuielile de consum il constituie
economiile, de unde rezulta:

V=C+E

Trebuie sd se faca distinctie intre conceptele de economisire si economii. Astfel, in
timp ce economisirea este un proces care se realizeaza in decursul unei perioade de timp,
reprezentand un flux de venituri acumulate, economiile constau in veniturile acumulate la
sfarsitul unei perioade si reprezintd un stoc de valoare, altfel spus, sunt un rezultat al
economisirii.

Volumul economiilor, la nivel macroeconomic, este rezultatul comportamentului
general al indivizilor si agentilor economici care activeaza intr-o economie nationala.

Ca si consumul, economiile depind, Tn mod evident, de factorul obiectiv si primordial
- venitul disponibil.

In acest sens, proportia intre economii si venit sau tendinta de a economisi se exprima
- ca i 1n cazul consumului - prin conceptele: inclinatie medie si inclinatie marginala.
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& Inclinatia medie spre economii (e) exprima raportul dintre volumul economiilor
(E) si venitul disponibil (V), adica:

e =

<|m

Daca raportul se calculeaza procentual putem vorbi de rata economiilor, calculata astfel:
e E 100
=— X
V

Ea semnifici ponderea economiilor in totalul venitului disponibil. Inclinatia medie spre
economii ne aratd cat se economiseste dintr-o unitate monetara de venit disponibil, la un
moment dat.

& Inclinatia marginald spre economii (e’) reprezinti raportul dintre variatia
economiilor (AE) si variatia venitului (AV), astfel:
, AE
©Tav
Aceasta ne arata cu cate unitati variaza economiile la variatia cu o unitate a venitului sau,
altfel spus, exprima sporul (reducerea) economiilor datorate cresterii (scdderii) venitului cu o
unitate.

Avand 1n vedere caracteristicile psihologice ale fiintei umane, obiceiuri si traditii,
Keynes a analizat o categorie aparte de factori, de natura subiectivd, care pot influenta
economiile si implicit consumul. Acesta a inclus in aceastad categorie cateva mobiluri
(motive) care determina indivizii si familiile sa diminueze cheltuielile de consum in favoarea
cresterii economiilor, precum:
dorinta oamenilor de a crea o rezerva pentru situatii neprevazute;
dorinta de a putea beneficia de dobanzi si sporuri de valoare;
sentimentul de independenta, de siguranta si libertate;
dorinta de a avea o suma lichidd curenta pentru a pune in aplicare unele proiecte
speculative sau comerciale;

# intentia de a lasa o avere considerabilda mostenitorilor;

# satisfacerea zgarceniei, proprie naturii umane $.a.

De precizat, cd economiile nationale (En) se impart in trei categorii diferite:
economiile personale (EP), care sunt formate pe seama venitului disponibil al menajelor;
economiile brute ale firmelor (EBE), care sunt egale cu deprecierea (amortizarea) plus
veniturile nedistribuite; excedentul guvernamental (EG), care reprezinta suma ramasa dupa
efectuarea cheltuielilor publice, din totalul resurselor financiare publice, mobilizate la
dispozitia statului. Deci:

En =EP + EBE + EG

Economiile, in esenta lor, au un rol progresist in societate prin capacitatea lor de a se
transforma in investitii. De altfel, pe termen lung, formarea capitalului unei tari este
determinatd de rata nationald de economisire. In cazul in care o tard economiseste mult,
productiei potentiale. Daca rata economiilor unei tari are o valoare scazuta, echipamentele si
unitatile productive se uzeaza moral, iar infrastructura incepe sa se deterioreze.

Astfel, daca V = C + E, rezulta ca si AV= AC + AE, ceea ce insecamna ca suma
inclinatiilor spre consum si economii, medii §1 marginale, este egala cu unitatea; astfel:

c+e=1 si c’+te’=1
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O analiza comparativda a datelor statistice la nivel national pune in evidenta
urmatoarele concluzii (corelatii) privitoare la dinamica consumului si a economiilor, in raport
cu venitul disponibil:

atdt consumul, cat si economiile sporesc pe masurd ce venitul creste, dar in
proportii diferite; sporurile consumului sunt descrescatoare, iar sporurile
economiilor sunt crescatoare;

atat inclinatia medie (c), cat si inclinatia marginala spre consum (c') au o dinamica
descendentd, in raport cu cresterea venitului, adica consumul suplimentar ca
urmare a cresterii cu o unitate a venitului are o tendinta de scadere; se pleaca de la
o inclinatie marginala mare, apropiata de valoarea 1 (AC < AV) si se ajunge la o
inclinatie marginala mica, care se va apropia treptat de valoarea 0, pe masura ce
venitul va creste (AC < AV); oricum, in dinamica insa, avem relatia: 0 < ¢’ < 1;

in mod simetric, atat inclinatia medie (e), cat si inclinatia marginald spre economii
(¢") au o dinamica ascendenta fatd de cresterea venitului, adicd economiile
suplimentare realizate ca urmare a cresterii cu o unitate a venitului au o tendinta
de crestere; se pleaca de la o inclinatie marginald mica, apropiata de valoarea 0
(AE < AV) si se ajunge la o inclinatie marginala mare, care se va apropia treptat de
valoarea 1, daca venitul va spori continuu (AE < AV); de asemenea, avem relatia:
O<e'<1;

cunoscand aceste doud evolutii, ale inclinatiilor spre consum si economii, putem
concluziona cd pana la un anumit punct (cand c¢' ~ €'), AC > AE, iar peste acest
punct, AE > AC,;

inclinatia marginalad spre consum si inclinatia marginala spre economii reprezinta
notiuni complementare; asa cum venitul este destinat consumului si economiilor,
la fel, fiecare unitate monetara suplimentara de venit trebuie Tmpdartitd intre
consum suplimentar si economii suplimentare;

3.2. Investitiile; multiplicatorul si acceleratorul

In mod necesar, la nivel macroeconomic, economiile apar ca o conditie a
investitiilor, astfel ca ansamblul economiilor realizate la nivel national nu reprezinta altceva
decat potentiale investitii. Putem spune ca economiile si investitiile dintr-o tara sunt, de fapt,
fatete diferite ale aceluiasi proces; deci, pot fi considerate doud marimi egale: 1=E.

In functie de destinatia bunurilor de capital achizitionate, se pot distinge doud mari
categorii de investitii:

a) investitii de inlocuire (de reproductie), destinate inlocuirii bunurilor de capital fix

scoase din functiune, ca urmare a deprecierii lor si care permit menginerea stocului de

capital fix. Sursa de finantare a acestora o constituie amortizarea.

b) investitii nete (de dezvoltare), destinate sporirii volumului capitalului real (tehnic),

adica cresterii volumului capitalului fix si a stocurilor materiale. Aceste investitii

asigurd sporirea capacitatilor productive si reprezintd formarea neta de capital. Sursa
de finantare a acestora este venitul economisit.

Suma invesitiilor de inlocuire (1) si a investitiilor nete (In) formeaza investitiile brute
(Ib), care contribuie la formarea bruta de capital.

li+In=Ib; Ib=In+A

De precizat, ca aceasta egalitate dintre economii si investitii se verifica atunci cand
consideram investitiile in acceptiunea larga (prezentata mai sus), adica ludm in considerare si
posibilitatea plasamentelor pe piata de capital a unei parti din veniturile neconsumate si
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economisite. In caz contrar, relatia de egalitate poate deveni o relatie de inegalitate relativa:
| <E.

In timp ce economiile exprima comportamentul colectiv al consumatorului individual,
investitiile reflecta comportamentul colectiv al intreprinzatorului individual.

Corelatiile care se formeaza in timpul si spatiul economic intre investitii, venit,
consum, economii, iarasi venit, consum §.a.m.d. au fost analizate in teoria macroeconomica
sub denumirile de: principiul multiplicatorului si principiul acceleratorului.

% Principiul multiplicatorului® exprima raportul de cauzalitate care se formeazd
intre cresterea investitiilor si cresterea veniturilor, sub forma unui coeficient de amplificare
(K), ce ne arata mdrimea cresterii veniturilor, ca urmare a cresterii cu o unitate a investitiei,
astfel:

AV

C Al
Acesta evidentiaza efectul de multiplicare a veniturilor pe seama investitiei, astfel ca sporirea
investitiilor influenteaza de K ori cresterea veniturilor, deci:

A =K xAl, iarK>1

Dupa cum stim, la nivel macroeconomic, E = I, de unde rezulta ca si AE = Al, deci:
Al = AV — AC. Relatia multiplicatorului devine in acest fel urmatoarea:
K AV K 1
Tav_ac B RTox

Daci tinem seama cd raportul W reprezintd inclinatia marginala spre consum (c'), atunci:

1
=— 1
o O
Dar, (1 —c’) reprezinta inclinatia marginala spre economisire (e’), deci: 1 —c’=e’si ca atare
multiplicatorul va fi de forma:
1
o )
Potrivit relatiilor (1) si (2) ale multiplicatorului, valoarea acestuia este cu atit mai
mare cu cdt inclinatia marginala spre consum este mai mare, sau, inclinatia marginala spre
economii este mai micd.

Pornind de la relatia AV =K x A4l, vom avea in continuare relatiile de interdependenta

(a) si (b):

1
AN =—— xA (a
1-¢ @

AV :5 x Al (b)

2 Conceptul de multiplicator a fost introdus pentru prima data in teoria economici de R. F. Kahn in anul 1931.
Ulterior, J. M. Keynes a generalizat folosirea multiplicatorului in cadrul interactiunii dintre investitii i venit.
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% Principiul acceleratorului® exprima raportul de cauzalitate dintre cresterea
veniturilor §i cresterea investitiilor. Conform acestui principiu, o sporire a cererii bunurilor
de consum, in urma cresterii veniturilor, va antrena o crestere, mai mult decat proportionala,
a productiei bunurilor de capital (de investitii).

Altfel spus, principiul acceleratorului exprima efectul cresterii veniturilor asupra
investitiilor, sub impulsul stimulativ al sporirii cererii de consum. El evidentiaza relatia
existentd intre modificarea cererii bunurilor de consum si cea a bunurilor de capital.

Logica acestui principiu se poate prezenta astfel: o crestere a venitului (AV)
genereaza o sporire a cererii bunurilor de consum (A C); producatorii de bunuri de consum
urmaresc sa-si adapteze oferta (productia) la modificarea cererii (A Q); pentru a spori
productia este necesard o investitie suplimentard n bunuri de capital (A I), crescand cererea
pentru astfel de bunuri si implicit productia acestor bunuri.

Acceleratorul (a) se exprima cu ajutorul urmatoarei relatii:

Al |1 — Io
XVARRVARVAR
Daca investitia din anul de baza (Ip) a fost nuld, formula acceleratorului devine:

= Al =ax AV

I I

1 1 :
= =—— sia>1

V.-V, AV
Conform relatiilor de mai sus, acceleratorul este o marime care ne arata cu cat sporesc

investitiile, Tn urma cresterii cu o unitate a venitului (venit, care dupa cum am precizat, sta la
baza unei cresteri a cererii de consum). Astfel, daca toate capacitatile de productie sunt
utilizate, o modificare a cererii de bunuri de consum genereaza o schimbare de o mai mare

amplitudine a investifiei.

a

Cap. 4. INFLATIA: CONCEPT, FORME, MASURARE

4.1. Forme cauzale ale inflatiei

Inflatia contemporana reprezinta un dezechilibru macroeconomic monetaro-
material, care exprima existenta in circulatie a unei mase monetare ce depdseste nevoile
reale ale economiei (circulatiei), fapt ce conduce la deprecierea banilor §i la cresterea
durabila si generalizata a preturilor bunurilor si serviciilor dintr-0 economie.

Mecanismul inflationist este nemijlocit legat de cauzele principale care provoaca acest
fenomen. In acest sens, trebuie analizate corelatiile care se stabilesc intre cererea agregata,
oferta agregata si nivelul preturilor.

Stiind ca Intr-o economie de piatd functionald nivelul mediu al preturilor la scara
macroeconomica este determinat de interactiunea dintre cererea agregata (CA) si oferta
agregata (OA), iar punctul de intalnire a celor doud categorii macroeconomice va determina
pretul de echilibru (PE), atunci acest pret va oscila in functie de variatiile cererii si ofertei
globale. Pe o reprezentare grafica, intersectia curbelor care reprezintd cererea si oferta
agregatd va indica nivelul pretului de echilibru.

Intelegerea mecanismului interactiunii dintre aceste doua variabile macroeconomice
permite deducerea cauzelor fundamentale ale inflatiei.

In acest sens, se pot desprinde doua mari forme cauzale ale inflatiei contemporane:
inflatie prin cerere si inflatie prin costuri.

® Principiul accelerarii a fost formulat pentru prima data de A. Aftalion (1909) si dezvoltat de economistul
american J. B. Clark (1917). De studiul acceleratorului s-au mai ocupat S. Kuznetz, R. F. Harrod si P. A.
Samuelson.

20



* Inflatia prin cerere

Acest tip de inflatie apare ca urmare a cresterii cererii agregate, intr-o anumita
perioada, intr-un ritm mai mare decat oferta agregatd. Altfel spus, excesului de cerere
solvabila 1i corespunde o oferta rigida, care nu se poate adapta la exigentele cererii.

La o asemenea evolutie a cererii, firmele producatoare vor avea doua tipuri de reactii:
preponderent de crestere a productiei sau preponderent de crestere a preturilor.

Daca in economie exista capacitati de productie subutilizate si somajul este la un nivel
relativ ridicat, atunci cresterea cererii agregate poate antrena in mod direct o sporire a
productiei (ofertei agregate), intr-un ritm mai mare fatd de cresterea nivelului general al
preturilor, adicd suntem in situatia unei oferte elestice care poate asigura echilibrul pe piata
bunurilor. Este momentul in care economia poate fi relansata, iar somajul diminuat. Din acest
motiv, sunt economisti care promoveaza conceptul de ,,politica inflationistd”, recomandand-0
factorilor politici ca remediu pentru iesirea din criza si cresterea ocuparii.

Cu cat oferta (productia) este mai inelastica, adica in economie nu existd capacitati de
productie subutilizate, iar somajul este redus ca nivel, cu atit firmele vor raspunde la
cresterea cererii indeosebi prin cresteri de preturi, generandu-se astfel un puseu inflationist. In
aceasta situatie, recomandarea ,,politicii inflationiste” este inoportuna si inadecvata.

in general, o astfel de inflatie este specifica perioadelor de avant sau boom economic,
cand posibilitdtile de a largi dimensiunile productiei sunt limitate, iar unei cresteri a cererii 1i
corespunde o crestere, aproape proportionald, a preturilor.

Avand 1n vedere structura cererii agregate, cresterea acesteia trebuie analizatd pornind
de la elementele care o compun. Astfel, ea poate fi determinata de urmatoarele imprejurdri:

v’ cresterea cheltuielilor de consum efectuate de catre populatie;

v’ cresterea investitiilor efectuate de catre firme, care au efecte productive intarziate;

v’ cresterea excesiva a cheltuielilor publice, adica a achizitiilor guvernamentale, in

special a celor neproductive;

v’ cresterea exporturilor, respectiv intrarea de devize strdine suplimentare in

conturile bancare.

In ansamblu, excesul de cerere pe piati poate avea urmitoarele cauze, mai
importante: ¢ emisiunea excesiva de monedd in circulatie, care genereaza o inflatie prin
moneda, ¢ expansiunea creditelor bancare, care conduce la o inflatie prin credit; ¢ scaderea
inclinatiei spre economisire, care determina o inflatie prin dezeconomisire.

» Inflatia prin moneda este determinata de introducerea si mentinerea in circulatie a
unei mase monetare excedentare, in raport cu volumul de marfuri de pe piata, peste nevoile
circulatiei banesti. Acest lucru se Intampld, in general, atunci cand apar deficite bugetare
mari, iar finantarea acestora se face prin imprumuturi de la banca centrala, care va emite o
cantitate corespunzatoare de moneda. Fenomenul inflationist provine din faptul ca statul nu
se imprumuta pentru a produce bunuri si servicii suplimentare, ci spre a consuma, activand o
cerere fara corespondent in planul ofertei.

De asemenea, atunci cand apare un execedent masiv al exporturilor fata de importuri,
rezervele valutare ale tarii cresc, iar acestea formeaza acoperirea unor noi emisiuni de bani,
care nu gasesc un corespondent echivalent pe piata in marfuri si servicii.

La o suplimentare a masei monetare in circulatie poate concura, totodata, si scaderea
vitezei de rotatie a banilor, in conditiile mentinerii constante a volumului fizic si valoric al
tranzactiilor.

» Inflatia prin credit apare ca urmare a dezvoltarii exagerate a creditului bancar, care
poate conduce la o supradimensionare a volumului banilor de cont cu efecte inflationiste
similare celor produse de banii numerar. Aceastd forma de inflatie apare atunci cand
expansiunea creditelor are ca destinatie masive investitii in economie, investitii care

21



nerealizate si nepuse in functiune la timp conduc la o activare suplimentard a cererii de
consum (intrucat existd o masd monetara suplimentara in circulatie). Acestei cereri de
consum 1i corespunde o ofertd care ,,intarzie” sa apara, rezultatul fiind cresterea preturilor la
majoritatea bunurilor de consum. De asemenea, cresterea substantiala a creditelor in scopuri
de consum conduce la acelasi rezultat.

Inflatia prin credit si inflatia prin moneda pot fi considerate ca fiind una si aceeasi
forma de inflatie (inflatie monetard), avand ca element comun cresterea, In mod direct sau
indirect, a veniturilor nominale ale populatiei si agentilor economici, venituri care stau la
baza potentialului excedent al cererii.

» Inflatia prin dezeconomisire isi are originile in scaderea inclinatiei spre economii
din partea populatiei, ca urmare a unor previziuni pesimiste in ceea ce priveste conservarea
puterii de cumparare a economiilor existente si viitoare, dar si a unor factori de natura
subiectiva si psihologica, pentru o anumitd perioada. Rezultatul acestui comportament este
cresterea ponderii consumului in totalul veniturilor disponibile ale populatiei, consum care
tinde sd depdgeasca oferta de bunuri (in special de folosinta indelungata) si care va genera o
crestere de preturi in ramurile producatoare.

* Inflatia prin costuri

Inflatia prin costuri apare in situatia in care, pe ansamblul economiei, costurile de
productie cresc intr-un ritm accentuat, independent de cererea agregata.

Daca agentii economici producatori sunt confruntati cu o sporire a costurilor, ei vor
raspunde partial prin cresterea preturilor de vdanzare si partial prin reducerea volumului
activitatii.

Masura 1n care agentii economici vor mari preturile si vor reduce productia depinde
de evolutia cererii agregate.

Cu cat cererea agregata este mai inelastica, cu atat productia se va reduce mai putin,
povara costurilor mai mari fiind transferatd asupra consumatorilor prin preturi mai ridicate,
marcand astfel inceputul unei inflatii prin costuri.

Daci cererea agregata este insd relativ elastica in raport cu evolutia preturilor, firmele
producatoare vor fi nevoite (pentru a nu-si compromite rentabilitatea) sa restranga volumul
productiei, cu consecinte negative asupra ocuparii fortei de munca in ramurile respective.

Se constatd, asadar, cad o crestere generalizatd a costurilor de productie va determina,
in ambele cazuri de evolutie a cererii, situatii negative pentru economiei: fie declansarea
fenomenului inflationist, fie accentuarea somajului.

In aprecierea inflatiei prin costuri mai trebuie precizat efectul diferit pe care il are
asupra acesteia modificarea costurilor. O crestere singulara a costurilor (determinate, spre
exemplu, de cresterea de catre guvern a accizelor la benzind) va genera o singura crestere a
preturilor bunurilor (in cazul nostru, ale benzinei si ale altor marfuri care sunt produse si
comercialzate utilizand acest combustibil). Dupa ce aceastd undd de crestere s-a propagat,
preturile se vor stabiliza la acest nou nivel, inflaia revenind la zero (ea a fost limitatd in
timp). Daca insd avem o crestere succesiva a costurilor, de la o perioada la alta, si in situatia
unei cereri inelastice, fenomenul inflationist se va permanetiza, fiind mult mai dificil de
contracarat. In mod similar, daci cererea este elasticd, productia va incepe sa scada treptat, cu
efecte asupra cronicizarii gomajului in ramura respectiva si nu numai.

De asemenea, elasticitatea cererii globale, adica evolutia acesteia in functie de nivelul
general al preturilor, trebuie analizata ca o rezultantd a evolutiei cererilor individuale de piata
pentru toate bunurile si serviciile oferite intr-o economie, la preturile existente.

Se poate constata ca, fatd de cazul inflatiei prin cerere, in situatia inflatiei prin costuri,
efectul asupra productiei si ocuparii este invers. Daca inflatia prin cerere poate conduce la o
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crestere economica inflationistd, permisibila unui inalt grad de ocupare a fortei de munca,
inflatia prin costuri antreneaza, in general, scaderea productiei si restrangerea locurilor de
munca.
Factorii care pot determina cresterea costurilor si deveni astfel cauze ale inflatiei prin
costuri sunt numerosi. Printre cei mai importan{i enumeram:
e cresterea salariilor intr-un ritm superior cresterii productivitagii muncii. Presiunea
unor costuri de productie mari se reflectd in preturi inflationiste atunci cand
remunerarea factorilor de productie (in special a factorului muncd) creste intr-o
proportie superioara sporirii productivitatii lor. O politica salariala nefondatd pe
criterii economice va conduce la obtinerea de salarii mari, fard acoperire in planul
productiei, creindu-se tensiuni inflationiste. Numai atunci cand dinamica salariilor
este cel mult egald cu dinamica productivitdtii muncii, revendicarile si cresterile
salariale nu conduc la preturi inflationiste.
o cresterea excesiva a profiturilor. Fenomenul apare, de reguld, in situatia firmelor
mari, de monopol sau oligopol, care impun preturi mari la produsele vandute, preturi
care pot constitui costuri de achizitie pentru alti agenti economici.
o cresterea prefurilor la materii prime si materiale. Acest fenomen se refera, de
reguld, la materiile prime, materialele, combustibilii, energia etc., care provin din
importuri si ale caror preturi se repercuteaza asupra costurilor de productie ale
produselor finite indigene (inflatie importatd). Efectul inflationist se amplificd pe
fondul devalorizarii monedei nationale, care inseamnd scumpirea importurilor si
ieftinirea exporturilor.
e politica amortizarii accelerate. Practicarea unor amortismente descrescdtoare pe
durata normald de functionare a mijloacelor fixe, pentru prevenirea unei uzuri morale
premature, conduce la inregistrarea unor costuri mai mari la inceputul perioadei de
utilizare a mijloacelor fixe.
e presiunea fiscala ridicata. Daca impozitele directe reduc veniturile nominale
disponibile si, in consecintd, presiunea cererii inflationiste, nu aceeasi este situatia in
cazul impozitelor indirecte, care se regasesc in preturile de vanzare ale produselor.

Distinctia intre inflatia prin costuri si inflatia prin cerere este greu de realizat in
economia reald, intrucat ele se manifesta simultan.

Unii economisti chiar sustin ca, in realitate, inflatia nu poate fi atribuita exclusiv
cererii sau costurilor, ci ea constituie rezultatul actiunii combinate a acestor doi factori
declansatori, vorbindu-se astfel de o inflatie mixti (combinatd). Ambele tipuri de inflatie se
manifesta in final ca un singur fenomen §i anume cresterea generalizatd a preturilor. De altfel,
intre nivelul costurilor de productie si nivelul veniturilor existd o relatie ca de la parte la
intreg, acestea fiind doua categorii economice reflectate de aceeasi realitate - pretul. Astfel,
cele doua genuri de inflatie ajung sa se intrepatrunda, chiar daca fenomenul a fost declansat
initial de un singur factor. Din combinatia celor doua tipuri de inflatie poate rezulta o spirala
inflationista greu de stopat:

Spirala inflationistd preguri - salarii
Politica economica populista — cresteri de salarii — cresterea costurilor — cresterea
preturilor de vanzare — scaderea puterii de cumparare a salariilor — revendicari sociale —
noi majorari de salarii — o noud majorare a costurilor — un nou puseu inflationist ...
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4.2. Masurarea inflatiei

Marimea inflatiei se exprima de regula in modul relativ, prin calcularea unor categorii
de indici, in functic de care se poate aprecia amploarea fenomenului inflationist dintr-o tara.

In tarile Uniunii Europene, pentru masurarea inflatiei se utilizeaza indicele prefurilor
(IP) de tip Laspeyres, un indice sintetic (agregat), calculat dupa urmatoarea formula:

IP = & x 100,
2 QPR
unde: Q, - cantitatea de bunuri economice din perioada de baza T,, iar P, si P, - preturile
medii ale categoriilor de bunuri luate in calcul in perioada de baza si perioada curenta.

In functie de natura bunurilor care alcituiesc esantionul, indicele preturilor se poate
prezenta fie sub forma indicelui prefurilor de consum (IPC), care se determind pe baza unui
,,cos” de bunuri (materiale si servicii) de consum, relevante pentru consumul populatiei, fie a
indicelui general al preturilor (IGP), in calculul caruia sunt luate in considerare atat preturile
bunurilor de consum, cat si preturile bunurilor de capital.

in Romania, IPC se calculeaza pe baza unui nomenclator de produse, care cuprinde
peste 1700 de sortimente (agregate pe grupe de marfuri) considerate a fi reprezentative pentru
ansamblul populatiei. Observarea si inregistrarea preturilor are loc in 42 de localitati ale tarii,
iar pentru fiecare grupa de marfuri se calculeaza un indice de pret specific (IP;). Fiecarei
grupe de produse i se atribuie o anumita pondere, care rezulta din structura cheltuielilor
banesti ale populatiei, conform unor anchete statistice complexe. Rezultatul este indicele
preturilor de consum pe ansamblul economiei:

IPC = 2'W; x IP;
unde: W; - ponderea fiecarei grupe in totalul cheltuielilor de consum; IP; - indicele specific al
preturilor.
Pe baza indicilor de preturi astfel calculati, se poate masura intensitatea anuald a
inflatiei, sub forma ratei inflatiei (R;):

IP,—IP
Ri=—-——°x100 sau R;= IP—100

0
Pentru a surprinde amploarea fenomenului inflationist se mai foloseste si indicele
puterii de cumpdarare a banilor (l,), calculat pe baza indicilor de pret (IP):
1
loe = I
Acesta exprimd gradul de depreciere/apreciere monetard la momente diferite din cadrul
perioadei analizate, respectiv evolugia puterii de cumparare a monedei in raport cu
modificarea preturilor.
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